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La reciente propuesta de 
Eric Adams, el alcalde de 
Nueva York, de obligar 
a los neoyorquinos con 
adicciones a someterse a 
un tratamiento si son un 

riesgo para sí mismos o para los demás 
es “terrible”, dijo una activista. Otra 
persona dijo que el plan le “produce 
escalofríos”.

Pero el tratamiento obligatorio, si se 
aplica correctamente, puede ayudar tan-
to a las personas con adicciones como a 
las comunidades en las que viven.

Que el gobierno puede dar asistencia 
a personas con enfermedades mentales 
graves, aunque se nieguen, es un hecho 
bien establecido. Las normas que se ex-
igen para ello —usualmente, demostrar 
que el individuo está gravemente inca-
pacitado o supone una amenaza para 
la comunidad— pueden variar, pero el 
principio subyacente es el mismo.

Este tipo de internamiento civil existe 
desde hace un siglo en Estados Unidos, 
y los 50 estados tienen leyes que regulan 
esta práctica. Pero Nueva York se está en-

tre la minoría que no considera la adic-
ción por sí sola un fundamento jurídico 
suficiente para ordenar la atención.

Debería hacerlo. Porque la alterna-
tiva al tratamiento obligatorio en lug-
ares como la ciudad de Nueva York no 
suele ser el tratamiento voluntario, sino 
ningún tratamiento: la vida en la calle 
con la oferta de drogas ilícitas más letal 
de la historia de Estados Unidos.

Además, uno de los estudios más 
amplios y a más largo plazo sobre este 
tema realizó un seguimiento de 2095 
pacientes con adicción y descubrió 
que, un año después del tratamiento, 
aquellos cuya atención era obligatoria 
tenían algo más de probabilidades de 
evitar el consumo de drogas que los que 
habían iniciado el tratamiento volun-
tariamente. Además, en comparación 
con sus homólogos que habían buscado 
voluntariamente tratamiento en el siste-
ma judicial, los pacientes cuya atención 
era obligatoria tenían menos probabil-
idades de volver a ser detenidos. Otros 
estudios hallaron que los pacientes con 
atención obligatoria obtienen resultados 
algo peores o iguales que los pacientes 
voluntarios. Una nueva revisión de 22 
estudios encontró “falta de evidencia 

de alta calidad” a favor o en contra del 
tratamiento involuntario de la adicción.

Pero ninguno de esos estudios com-
paró los resultados del tratamiento 
involuntario con los resultados de no 
recibir tratamiento, la comparación más 
pertinente.

Que los pacientes puedan benefi-
ciarse del tratamiento obligatorio de 
la adicción solo es sorprendente si se 
supone que la persona típica que busca 
tratamiento es alguien que de manera 
espontánea y con una fuerte motivación 
interna se despierta un día y decide 
cambiar de vida. En realidad, esos pa-
cientes son poco frecuentes.

En una muestra nacional de 476 per-
sonas que habían buscado tratamiento 
por un problema con el alcohol, más de 
nueve de cada 10 declararon haber sido 
presionadas para dejar de beber o cam-
biar su forma de beber por su familia, 
cónyuge o pareja, amigos u otras perso-
nas. Así pues, las personas sometidas a 
presiones legales para buscar asistencia 
pueden encontrarse en una situación 
similar a la de otras personas en el mis-
mo programa de tratamiento.

¿Por qué la gente necesita tan a 
menudo que la presionen para buscar 

tratamiento cuando las sustancias adic-
tivas están destruyendo su vida? Sen-
cillamente, el consumo de drogas se si-
ente bien, al menos a corto plazo, lo que 
hace que muchas personas se muestren 
ambivalentes a la hora de dejarlo. Y el 
tratamiento requiere un trabajo arduo 
a corto plazo para superar la atracción 
visceral de la adicción, antes de aportar 
alivio a largo plazo.

De hecho, seguir dando prioridad al 
consumo de sustancias frente al daño 
es la condición sine qua non de la adic-
ción. La adicción reduce la capacidad de 
las personas para ejercer el autocontrol, 
sopesar con precisión las consecuencias 
a largo plazo frente a las de corto plazo 
y tomar decisiones que les beneficien. 
Los críticos del tratamiento obligatorio 
que afirman que la intervención socava 
la autonomía del individuo olvidan que 
la propia adicción mina esa autonomía. 
De hecho, el tratamiento obligatorio que 
devuelve a alguien su buen juicio es una 
restauración de su autonomía, no una 
violación de la misma.

La otra razón principal para imponer 
el tratamiento es que las personas con 
adicción no son las únicas afectadas 
por su comportamiento. Muchas de 

las cargas de la adicción recaen sobre 
otros: seres queridos que esperan despi-
ertos por la noche junto al teléfono con 
miedo de que suene y miedo de que no 
suene, personas expuestas a la agresivi-
dad que provocan algunas drogas (sobre 
todo el alcohol y los estimulantes como 
la metanfetamina), o las comunidades y 
las empresas invadidas por el consumo 
público de drogas. Quienes soportan 
estas cargas tienen todo el derecho a 
presionar al individuo adicto para que 
cambie, incluso recurriendo al sistema 
de justicia penal cuando sea necesario.

Durante décadas, los funcionarios 
de salud pública se preocuparon por 
el impacto de la adicción en los hijos, 
compañeros de trabajo, vecinos y comu-
nidades de los consumidores, así como 
en los propios consumidores. Una de las 
razones por las que el campo de la salud 
pública apoyaba las campañas public-
itarias contra el tabaco y las leyes que 
restringían su consumo, incluso cuando 
los fumadores se oponían, era porque 
reducían el daño del humo de segun-
da mano y ayudaban a persuadir a los 
no fumadores para que no empezaran 
a fumar.

Publicado por The New York Times
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Durante mi infancia, 
mi familia no tenía 
mucha paciencia con 
los “nos gustó”, esas 
parejas que utilizan el 
majestuoso “nosotros” 

como si su relación fuera su propio feu-
do. Por ejemplo, el marido que, cuando 
le preguntan: “¿Qué te pareció la serie?”, 
responde: “Ah, nos gustó”. La norma era 
que, cuando una de estas parejas venía 
a cenar, mis hermanos y yo teníamos 
que contenernos hasta que estuvieran 
afuera de la casa para entonces empezar 
a burlarnos de ellos.

Lo que va, vuelve, y en años recien-
tes yo me he convertido en el objeto 
de ese tipo de burlas. O debo decir, 
nosotros, mi esposo, David, y yo, que 
en el transcurso de nuestra relación de 
media década nos hemos encontrado, 
en ocasiones, hablando como el rey y 
la reina de Genovia.

El problema con el “nos gustó” tiene 
que ver con la identidad. Sin impor-
tar qué tan buena sea tu relación, tal 

vez no siempre coincidas con tu pare-
ja. Así que, hablar en plural, tiende a 
percibirse de dos maneras: o no tienes 
ni idea de lo que piensa en verdad tu 
pareja (y además no te importa) o 
les estás echando en cara a todos los 
demás cuán en sincronía están ustedes 
dos, que son casi uno mismo.

Mi manera de pensar ha cambiado 
bastante en los últimos años. Pocas 
cosas han cambiado tanto como el 
giro radical en la manera en que en-
tiendo las relaciones y la identidad, en 
la manera en que veo el “nosotros” y 
la sensación de malestar que lo acom-
paña. La cultura laica estadounidense 
pone el yo y la autorrealización en el 
centro de la vida. Ese énfasis, que ya 
era omnipresente desde las décadas 
1960 y 1970, sigue transformando to-
dos los ámbitos de la vida: por ejemp-
lo, se ha hecho difícil argumentar en la 
esfera pública algo que no apele al bien 
último de la felicidad propia. Pero al 
considerar la pareja sobre todo como 
un vehículo para la autorrealización 
individual, hemos perdido el núcleo 
del ideal romántico del matrimonio: 
el nosotros.

Toda relación tiene sus caminos 

bien recorridos hacia ninguna parte. 
En los primeros años de matrimonio, 
cuando David y yo peleábamos —ya 
fuera por algo importante, como 
dónde íbamos a vivir, o por una in-
significancia como los platos sucios 
que ya llevaban mucho tiempo en el 
fregadero— lo hacíamos como individ-
uos. Yo, en particular, tendía a enfren-
tar nuestros altercados como un juego 
de suma cero. La Costa Oeste era una 
victoria para David, la Costa Este, una 
victoria para mí.

Si hubo algo que David me repitió 
una y otra vez durante esos años fue: 
“¡Estamos en el mismo equipo!”, que 
en ocasiones gritaba con frustración.

Yo estaba de acuerdo, al menos en 
teoría. (Me sonaba bien). Pero esa te-
oría no tenía mucho que ver con cómo 
entendía qué era una pareja en la prác-
tica. En mi mente, una relación era 
como una economía de mercado. Sí, 
una pareja cariñosa se demuestra afecto 
mutuo, ofrece actos de servicio y gestos 
considerados, pero al final del día, cada 
persona tiene que ver por sí misma y 
por sus propios intereses. Sobre todo, 
la mujer, como decía mi madre.

Hay que admitir que esta es una 

manera muy poco romántica de pen-
sar en una relación. Pero tiene sentido 
en el contexto de lo que el sociólogo 
británico Anthony Giddens denom-
inó una “relación pura” en la década 
de 1990. Una relación pura es aquella 
que se entabla con el propósito de satis-
facer las necesidades de dos individuos 
y que continúa siempre y cuando siga 
proporcionando suficiente satisfac-
ción a cada uno. Si no se satisfacen tus 
necesidades, o si hay que hacer conce-
siones enormes, eres libre de irte con 
otra persona. Esto contrasta con una 
visión anterior del romance, en la que 
una persona encuentra a su verdadera 
alma gemela y hace una promesa: en lo 
próspero y en lo adverso, en la rique-
za y en la pobreza, en la salud y en la 
enfermedad.

Podemos ver cómo una explicación 
habitual del divorcio empieza donde 
termina el modelo de la relación pura. 
La persona que lo relata (a menudo 
una mujer, con estudios y un empleo) 
describe por qué decidió divorciarse. 
La decisión no parece estar relacionada 
con el abuso o la infidelidad, el dinero 
o los hijos. Ni siquiera se trata de falta 
de amor. La relación estaba “asfixiando 

mi espíritu”, escribe Lara Bazelon, en 
un ejemplar del género. “¿Hasta qué 
punto mi vida (y con ello me refiero 
a la arquitectura de mi vida, pero tam-
bién a su esencia, a mi alma, a mi men-
te) se había construido en torno a mi 
marido?”, se pregunta Honor Jones en 
otro ejemplo. “¿Quién podría ser si no 
fuera su esposa?”, se pregunta. En estos 
relatos se percibe que la identidad de la 
mujer, su propio sentido de sí misma, 
ha sido colonizada por el matrimonio 
y por la maternidad.

Hay una lectura feminista de estas 
historias, una en la que el divorcio es 
liberador y empoderador (sin duda así 
es como lo ven sus narradoras). Pero 
también hay una lectura que reconoce 
esta versión del divorcio (y el auge de la 
relación pura) como síntomas de una 
sociedad profundamente escéptica, 
incluso alérgica, a cualquier modo de 
relación que socave al individuo. En el 
Estados Unidos laico, la última vaca 
sagrada es el yo. Lo que es bueno para 
el yo es bueno por sí mismo. Lo que 
amenaza al yo —ya sea el matrimonio, 
la maternidad, la amistad o la familia— 
tiene que analizarse.

Publicado por The New York Times

LO MÁS DIFÍCIL DEL AMOR FUE 
PASAR DEL ‘YO’ AL ‘NOSOTROS’

EL TRATAMIENTO OBLIGATORIO PARA LA 
ADICCIÓN A LAS DROGAS PUEDE SALVAR VIDAS

POR KEITH HUMPHREYS

MICHAL LEIBOWITZ
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El desgaste de una 
campaña interminable

SACAPUNTAS

LOS CINCO MINUTOS DEL 
ESPÍRITU SANTO

El Espíritu Santo nos llama, a cada uno de nosotros, a llevar el 
Evangelio a los demás. Pero nuestra debilidad siempre nos 

lleva a poner excusas y a seguir en la comodidad. Por eso es bueno 
que hoy recordemos a San Francisco Javier, para descubrir hasta 
qué punto el Espíritu Santo nos puede sacar de la comodidad.

Francisco Javier fue uno de los siete primeros integrantes de la 
comunidad de San Ignacio de Loyola que luego se llamaría Com-
pañía de Jesús.

Viajó a Venecia con la intención de embarcarse para llegar a 
Tierra Santa. Allí se dedicó a atender enfermos en el hospital de 
incurables, donde transmitía el amor y el consuelo de Dios con una 
deslumbrante piedad. No pudo viajar a Jerusalén debido a la guer-
ra de Venecia con los turcos. Pero realizó su incontenible deseo de 
evangelizar ofreciéndose al Papa para evangelizar en Asia. El Papa 
lo nombró legado suyo para todo el extremo Oriente. Se embarcó, 
y en el viaje no perdió tiempo. Convirtió a toda la tripulación.

Llegado a la india, comenzó una travesía marcada por perma-
nentes gestos de heroísmo, de arrojo sin medidas y de sacrificada 
valentía. Cruzó ríos caudalosos, desiertos y ciénagas, miles de 
kilómetros descalzo y agobiado por el hambre y la sed. Predicaba 
sin pausa, convencía a los indígenas y los bautizaba. Dejó comu-
nidades cristianas, que todavía hoy existen, en Ceylán, Malaca 
y las islas Molucas. Llegó al Japón y allí introdujo la fe. Cuando 
salió de Japón había dos mil cristianos, que posteriormente fueron 
perseguidos, y varios murieron mártires.

Francisco Javier agonizó rezando por los indígenas y rogando 
a sus compañeros que no abandonaran las misiones. Se calcula 
que a lo largo de su tarea misionera convirtió a unas treinta mil 
personas.

Dejémonos movilizar por su ejemplo, y pidamos al Espíritu 
Santo que sane nuestras comodidades y cobardías y nos mueva a 
llevar el Evangelio con fervor incansable.
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Bolivia vive una campaña electoral que parece no tener 
fin. Tras meses de discursos, promesas, debates y en-
frentamientos políticos, el país se encuentra exhausto. 
La ciudadanía, que debería ser la principal protago-
nista del proceso democrático, comienza a mostrar 
señales de cansancio frente a una contienda que se ha 

prolongado más allá de lo esperado y que aún tiene por delante la 
segunda vuelta, instancia decisiva para conocer quién será el próx-
imo presidente.

La democracia, en esencia, requiere participación y compromiso 
ciudadano, pero el exceso de confrontación y la repetición constante 
de mensajes han generado una fatiga política que se percibe en las 
calles, en los hogares y hasta en las redes sociales. La gente ya no 
quiere escuchar más de lo mismo: promesas que no se cumplen, acu-
saciones cruzadas y campañas más centradas en la descalificación que 
en propuestas claras para enfrentar la crisis económica, el desempleo 
y la inseguridad que golpean al país.

El balotaje, que debería ser un momento de definición y madura-
ción del voto, corre el riesgo de convertirse en una extensión innec-
esaria del desgaste colectivo. Sin embargo, también abre una opor-
tunidad para que los candidatos comprendan que lo que el pueblo 
espera no son más discursos vacíos, sino planes concretos y viables 
que devuelvan esperanza y estabilidad.

La democracia no se fortalece a punta de cansancio, sino con trans-
parencia, respeto y responsabilidad. La ciudadanía ha demostrado 
paciencia y compromiso acudiendo a las urnas, pero es deber de los 
aspirantes a la presidencia estar a la altura del momento histórico. 
Bolivia necesita certezas, no más desgaste.
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Gobierno licitará antes de irse la fase 
“aire” del aeropuerto “Oriel Lea Plaza”
Las modificaciones al proyecto, a pedido del financiador, el BID, están concluyendo para después licitar la obra, 
informó el senador Luis Caso Vaca.

Mejora y ampliación de la pista de aterrizaje

MEJORARÁN Y AMPLIARÁN ESTA PISTA DE ATERRIZAJE.

REDACCIÓN CENTRAL/BOLINFO/TARIJA

///
E l  P e r i ó d i c o - S e p t i e m -
bre-03-2025.- El gobierno de 
Luis Arce Catacora, espera licitar 
la ejecución de la fase “aire” del 
aeropuerto de Tarija, “Oriel Lea 
Plaza”, antes de irse, concretamen-
te hasta finales del presente mes.

“El Ministerio de Obras Pú-
blicas va licitarlo antes de que 
acabe su gestión”, confirmó el 
senador por el MAS, Luis Caso 
Vaca, al recordar que este proce-
so lleva unos tres meses hasta la 
adjudicación, en consecuencia, el 
próximo gobierno lo adjudicaría.

Los recursos fueron aproba-
dos y están garantizados, los 
45 millones de dólares, no sólo 
para este aeropuerto, sino tam-
bién de Uyuni, Potosí, recordó 
el parlamentario al rememorar 
que el BID es el financiador de 
estas obras.

Solamente estaban esperando 
que el financiador, dé su no obje-
ción para la licitación, añadió al 
remarcar que todo está previsto 
para publicar la licitación en el 
Sistema de Contrataciones del 
Estado (Sicoes).

La fase “Aire” del proyecto, 
comprende la reconstrucción de 
la pista de aterrizaje actual, ade-

más de su ampliación en unos 
300 metros de largo, que dará 
nuevas características a esta 

infraestructura considerada de 
gran importancia.

Consultado hasta cuándo li-
citarían la obra, el senador con-
testó que no tendría que pasar el 
fin de mes, tomando en cuenta 
que ya pasó bastante tiempo 
desde que la primera licitación 
se cayó, por algunas observacio-
nes surgidas.

La fase “Aire” de este empren-
dimiento se licitó por primera 
vez en octubre del año pasado, 
sin embargo, la convocatoria se 
cayó y tuvo que reformularse el 
proyecto ante el financiador para 
mejorarlo sustancialmente.

La segunda licitación, en caso 
de darse como anunció el sena-
dor, estaría publicándose a un 
año exactamente. Optaron por 
modificar varios aspectos del 
proyecto como el dejar el asfalto 
flexible para la pista de aterrizaje 
y optar por el pavimente rígido.

El financiador planteó este 
cambio, considerado importan-
te, se espera cambios estructu-
rales en el aeropuerto para que 
sea considerado internacional y 
tenga suficiente espacio para la 
operación de aeronaves de últi-
ma generación y grandes.SENADOR, LUIS CASO VACA.

losDATOS

CIERRE

• Consultado si se cerrará el ae-
ropuerto de Tarija mientras se 
hacen los trabajos en la pista 
de aterrizaje, el senador con-
testó que efectivamente ocu-
rrirá eso, aunque dependerá 
mucho de la empresa que se 
adjudique el trabajo, ella se 
dará los plazos.

• Alternativamente podría recu-
rrirse al aeropuerto de Yacuiba 
o de Bermejo, sugirió al asegu-
rar que mientras tanto, actual-
mente, los trabajos de la fase 
“Tierra” de la terminal aérea y 
la torre de control, continúan 
adelante. 
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Asfaltado de Bermejo San Antonio 
tampoco será concluido este año
El director del Sedeca, Marco Bass Werner, reveló que se precisan unos 20 millones de bolivianos para la 
finalización, que no se tiene en la actualidad.

Calificó de calumnia la versión de Romina Salazar

EL ASFALTADO DE ESTA CARRETERA, TAMPOCO SERÁ TERMINADA.

REDACCIÓN CENTRAL/BOLINFO/TARIJA

///
E l  Pe r i ó d i c o - S e p t i e m -
bre-03-2025.- El asfaltado del 
camino Bermejo-San Antonio, 
tampoco podrá ser concluido 
este año. Esta obra se inició el 
año 2008, se preveía asfaltar 
unos 40 kilómetros en total y 
no concluyen hasta ahora.

“Es un tema muy trillado que 
lo venimos tocando desde que 
hemos ingresado, es muy compli-
cado poder terminarlo”, confir-
mó el director del Sedeca (Servi-
cios Departamental de Caminos) 
Marco Bass Werner Parera.

“Porque para poder termi-
nar el proyecto se requiere una 
inversión de por lo menos 20 
millones de bolivianos”, agre-
gó el ejecutivo al lamentar que 
todo ese dinero se gastó cuando 
el Sedeca estaba funcionando, 
hace años.

Toda la plata que era para el 
proyecto ha sido gastada, acotó 
al asegurar que los últimos tra-
bajos en el trayecto estuvieron 
orientados a poner en condi-
ciones de servicio el tramo, se 
intentará asfaltar, pero hay un 

problema muy grande.
El problema es que están su-

jetos al presupuesto del Sedeca 
que ha caído 36%, están obliga-

dos a reajustarse, efectuar mo-
dificaciones presupuestarias y 
sujetarse a esta baja de ingresos, 
eso complica toda la programa-

ción, admitió.
El director dijo que además 

tienen una obligación por ley, 
el mantenimiento de caminos, 
los recursos tienen que estar ga-
rantizados para este trabajo de 
preservación vial, es muy proba-
ble que el trayecto Bermejo San 
Antonio, no termine este año.

Bass Werner aseguró que 
entre el 2020, 2022 y 2023 lo-
graron un trabajo eficiente y 
eficaz a pesar de los pocos re-
cursos económicos, hasta ese 
momento el proyecto ya tenía 
un gasto financiero del 70%, 
aunque físicamente sola había 
un avance de 19%.

El total de la carretera entre 
Bermejo y San Antonio se acer-
ca a los 40 kilómetros, faltaba 
asfaltar 9 kilómetros, de los 
cuales en la actual gestión se 
pavimentaron 4.5 kilómetros y 
falta la otra mitad.

El proyecto de asfaltado se 
inició el 2008, se hicieron por 
partes, con el sector privado, 
posteriormente por adminis-
tración propia de lo que hoy 
es la gobernación, en todo ese 
tiempo, se gastaron el dinero, 
pero la obra no avanzó.

losDATOS

CALUMNIA

• El director volvió a decir que 
la asambleísta Romina Sa-
lazar, con relación al asfal-
to comprado en la anterior 
gestión y que se encuentra 
en el campamento del Se-
dec, volvió a decir que por 
ignorancia está incurriendo 
en calumnia.

• Volvió a mostrar documen-
tos y asegurar que la actual 
gestión tomó los recaudos 
necesarios para preservar 
la calidad del asfalto, dio 
a entender que acudirán a 
instancias legales por expre-
siones que no responden a 
la realidad.

DIRECTOR DEL SEDECA, MARCO BASS WERNER.

elPeriódico
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Trabajadores en salud impulsarán el 
débito a gobernación para pago de bono
Este martes el sector laboral volvió a movilizarse contra la Asamblea, al conocer que el presupuesto 2026 no prevé 
el bono vacunación, reveló el dirigente, Armando Gonzales.

El sector continúa movilizado

REDACCIÓN CENTRAL/BOLINFO/TARIJA

///
E l  Pe r i ó d i c o - S e p t i e m -
bre-03-2025.- Los trabajadores 
en salud de Tarija, impulsarán 
el débito automático contra la 
gobernación, por el gobierno 
nacional, concretamente el Mi-
nisterio de Salud, para el pago 
del bono vacunación del 2025.

El pago de este bono supone 
más de 8 millones de bolivia-
nos, un poco más de 6 millones 
para los funcionarios de ocho 
municipios de Tarija y un poco 
más de un millón para los del 
Gran Chaco, que también tie-
nen el beneficio, del 45% de sus 
regalías.

El dirigente de los trabajado-
res en salud, Armando Gon-
zales Álvarez, al reiterar que el 
pago de este bono está estable-
cido por varias leyes nacionales, 
una de ellas autoriza a debitar 
para el pago de este bono.

“También hay una resolución 
ministerial, la 390 que aprueba 
el reglamento para el débito au-

tomático”, agregó al indicar que 
estas disposiciones indican que 
en caso de incumplimiento de 
las entidades Territoriales Au-
tónomas (ETAS) pueden hacer 
el débito.

“Se está viendo todas estas 
posibilidades ante el incumpli-
miento de las autoridades de la 
gobernación”, remarcó al recor-
dar que el viernes los trabaja-
dores efectuaron un ampliado 
de emergencia con dirigentes 
de su Confederación nacional.

En el evento se insistió en 
el débito automático, ante “la 
terquedad y capricho” de la au-
toridad departamental, insistió 
Gonzales al reiterar que su sec-
tor no cederá en su exigencia 
del pago del bono, que les co-
rresponde por ley.

En el ampliado del viernes 
tras rememorar todas las mo-
vilizaciones efectuadas por este 
bono, se planteó continuar con 
la exigencia, más si el pedido 
del Ministerio de Salud, no tuvo 
respuestas de las autoridades 
locales.DIRIGENTE DEL SECTOR SALUD, ARMANDO GONZALES.

elAPUNTE

No hay 
dinero

En la gobernación reiterativa-
mente se dijo que no hay dine-
ro para el pago de este bono, 
para un sector que no depende 
de esta entidad, ya que los tra-
bajadores en salud, reciben su 
salario del gobierno nacional.

Repetidas veces, autoridades 
como el gobernador Oscar 
Montes, expresaron que no hay 
dinero, si se paga este bono, 
tendrá que dejar de atenderse 
algún otro programa. Hicieron 
notar al Ministerio de Salud que 
si debitan recursos tendrán que 
cerrar la gobernación. 

TRABAJADORES  NO AFLOJAN EN SU DEMANDA.
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La Comisión de Economía de la Asamblea 
analiza disminuido POA de gobernación
Se trata del presupuesto 2026. Los comisionados este miércoles se reúnen con algunos sectores que tienen 
demandas, confirmó el asambleísta, Mauricio Lea Plaza.

El viernes lo debate el pleno del legislativo

SECTOR SALUD VIGILANTE SOBRE LA ASAMBLEA DEPARTAMENTAL.

REDACCIÓN CENTRAL/BOLINFO/YACUIBA

///
E l  P e r i ó d i c o - S e p t i e m -
bre-03-2025.- La Comisión de 
Economía de la Asamblea de-
partamental, analiza el dismi-
nuido proyecto de presupuesto 
2026 de la gobernación, técnicos 
de esta instancia explicaron las 
características del Plan Opera-
tivo Anual (POA).

Este miércoles los comisiona-
dos prevén reunirse con algunos 
sectores como los trabajadores 
en salud, para ver sus demandas, 
informó el asambleísta Mauricio 
Lea Plaza, al anunciar que es pro-
bable que el viernes trate el pro-
yecto, el pleno de la Asamblea.

El jueves volverá a reunirse la 
Comisión con toda la informa-
ción complementaria que logre 
este miércoles, de forma que se 
elabore un informe final, para 
poner a consideración del plena-
rio de los legisladores el viernes.

Lea Plaza recordó que el pro-
yecto de presupuesto tiene un 
monto de 435,8 millones de bo-
livianos, de este total se destina 
a inversión 260 millones, para 
pagar la deuda de la goberna-

ción 102 millones, funciona-
miento 51 millones.

Para transferencias corrientes 

se destinan 23 millones, agregó 
al explicar que la inversión se 
refiere a los diferentes progra-

mas de la gobernación como los 
sociales y productivo, entre ellos 
el Prosol, la canasta alimentaria.

Asimismo, las asignaciones 
creadas por ley, educación, sa-
lud, caminos, entre otros, expre-
só al confirmar que el proyecto 
de presupuesto de la goberna-
ción, no prevé el pago del bono 
vacuna el año 2026 al sector 
salud.

“Ya no hay recursos para eso”, 
reconoció al admitir que se trata 
de un proyecto de presupuesto 
demasiado restringido, se trata 
de 74 millones de bolivianos 
menos que el 2025, es una situa-
ción cada vez más complicada.

“No queda otra que acogerse a 
esta restricción presupuestaria”, 
insistió el legislador que ante-
riormente criticó que mientras 
los ingresos del gobierno depar-
tamental caen, sus obligaciones 
y confiscaciones se mantienen 
invariables.

El gobernador Oscar Mon-
tes Barzón, hace dos semanas, 
cuando reveló que el gobierno 
envió el techo presupuestario, 
confirmó la reducción de más de 
70 millones de bolivianos, aun-
que no quiso entrar en detalles. 

losDATOS

QUIEBRA

• Es una virtual quiebra de 
la economía del gobierno 
departamental, reiteró Lea 
Plaza al reiterar que la Asam-
blea legislativa analizará 
el presupuesto que tendrá 
una disminución en todas 
las partidas y será extrema-
damente austero.

• No se reduce el pago de 
la deuda ni las confisca-
ciones, por el contrario, se 
mantienen fijas, cuestionó 
al estimar que, del total del 
presupuesto, 23% se va al 
pago de deuda y un 11% a 
competencias que debería 
cubrir el gobierno central.

ASAMBLEÍSTA DEPARTAMENTAL, MAURICIO LEA PLAZA PELÁEZ.

elPeriódico
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Trabajadores en salud impulsarán el 
débito a gobernación para pago de bono
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///
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elAPUNTE
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algún otro programa. Hicieron 
notar al Ministerio de Salud que 
si debitan recursos tendrán que 
cerrar la gobernación. 

TRABAJADORES  NO AFLOJAN EN SU DEMANDA.
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Comunarios de Chiquiacá volvieron a 
rechazar ingreso petrolero a Saicán
Los pobladores insisten en su posición, a pesar de los acuerdos de la alcaldía de O’Connor con las Compañías, 
para algunos beneficios y proyectos, informó el concejal entrerriano, Rodrigo Altamirano.

También cuestionan la ley del 45%

REDACCIÓN CENTRAL/BOLINFO/TARIJA

///
E l  P e r i ó d i c o - S e p t i e m -
bre-03-2025.- Comunarios de 
Chiquiacá, en la provincia O’Con-
nor, volvieron a rechazar el ingre-
so de las petroleras, Petrobras y 
YPFB-Andina, para tareas de 
exploración petrolera en la zona 
denominada Saicán.

El concejal munícipe de O’Con-
nor, Rodrigo Altamirano Garay, 
informó que las petroleras, en su 
intento de ingresar, están logrando 
acuerdos con el alcalde municipal 
de la provincia, Teodoro Suruguay, 
para apoyos a algunas comunida-
des con 200 mil bolivianos.

Mostró algunos documentos y 
dijo que hay 9 comunidades en 
estas negociaciones, con las que 
no están de acuerdo la mayoría de 
los pobladores porque la actividad 
petrolera, afectaría las fuentes de 
agua en la zona considerada re-
serva hídrica.

Se estima que habría reservas 
en la zona por 6 mil millones de 
dólares, de ese total 11% retor-

naría a Tarija por regalías, unos 
660 millones, de este total el 45% 
se iría al Gran Chaco, unos 297 
millones, el resto queda para la 
gobernación.

“Para nosotros nos quedaría 
quizás el 1%, entonces estaríamos 
hablando de una situación total-
mente desfavorable”, cuestionó 
el concejal al indicar que a poco 
tiempo de cambio de cambio de 
gobierno, este intento de ingreso a 
Saicán tendría que frenarse. 

Los comunarios han determi-
nado en reunión conjunta, que 
no dejarán que saqueen una vez 
los recursos hidrocarburíferos de 
la provincia O’Connor, como lo 
hicieron con Campo Margarita, 
“vamos a exigir justicia e igualdad 
sobre cada gota de nuestra rique-
za”, declaró. 

El concejal mostró una carta 
manuscrita de la zona El Pesca-
do dirigida al gobernador, Oscar 
Montes, para que vaya a hacer 
obras como caminos para facilitar 
el tránsito de las personas, se re-
unieron con el Sedeca para hacer 
apertura de caminos.

COMUNARIOS NO MODIFICAN SU RECHAZO A PETROLERAS.

CONCEJAL MUNÍCIPE DE O’CONNOR, RODRIGO ALTAMIRANO.

elAPUNTE

Actitudes
agresivas

Representantes de las petrole-
ras están asumiendo actitudes 
más agresivas afirmando que 
ya tienen l icencia ambiental, 
cuando eso no es cierto, expre-
só la autoridad al recordar que 
varios defensores del medio 
ambiente fueron denunciados 
y están siendo procesados.

El propio concejal fue denun-
ciado por las petroleras de 
instigar a delinquir, el proceso 
sigue su curso, los denuncia-
dos lograron la libertad irres-
tr icta, se defenderán en esa 
condición. Se trata de unos 14 
comunarios muchos descono-
cen de qué se trata.
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Sedes comunicó que no confirmó ningún 
contagio de sarampión en Tarija
El supuesto caso registrado en un establecimiento educativo, se trata de varicela, confirmo el director Distrital 
de Educación, Sergio Gallardo Tárraga.

La vigilancia epidemiológica es permanente

REDACCIÓN CENTRAL/BOLINFO/TARIJA

///
E l  Pe r i ó d i c o - S e p t i e m -
bre-03-2025.- El Sedes (Servi-
cio Departamental de Salud) 
comunicó que no confirmó 
ningún contagio de sarampión 
en el departamento de Tarija, 
como surgieron algunas versio-
nes, especialmente en la jorna-
da de este lunes.

A través de un comunicado 
oficial la Dirección Técnica del 
Sedes, mediante la Unidad de 
Epidemiología, comunicó que 
a la fecha “no se tiene ningún 
caso positivo de sarampión en 
el departamento de Tarija”. El 
documento tiene fecha de 2 de 
septiembre.

La Unidad de epidemiología 
realiza la vigilancia epidemioló-
gica permanente para detectar a 
tiempo un posible caso y tomar 
acciones de acuerdo a los pro-
tocolos de atención, indica el 
comunicado del Sedes, depen-

diente de la gobernación.
El Sedes recomienda a la po-

blación, en general, verificar el 
carnet de vacunación de sus 
hijos y completar el esquema 

nacional de vacunación. Asi-
mismo, ante la presencia de 
síntomas, si es que se presen-
taran, acudir a los centros de 
salud más cercanos.

El problema del sarampión se 
inicia con fiebre, durante por 
lo menos tres días, asimismo, 
tos, nariz “moqueante” y con-
juntivitis (ojos rojos) en caso 
de tener estos síntomas, acudir 
de inmediato al centro de salud 
más próximo.

Este lunes, las versiones de 
brote de sarampión en un es-
tablecimiento educativo de la 
ciudad proliferaron, especial-
mente las redes sociales. Sin 
que autoridad alguna de salud, 
saliera a aclarar esta situación. 
Este martes se conoció la acla-
ración oficial.

El director distrital de Educa-
ción de Tarija, Sergio Gallardo 
Tárraga, admitió que recibió la 
versión de sarampión en una 
estudiante el lunes, sin embar-
go, por la tarde, oficialmente se 
aclaró que no brotó este mal, se 
trataba de varicela.

La estudiante tiene baja de 
siete días, está estable y no tiene 
mayores complicaciones.

AUTORIDADES DE SALUD EXHORTAN A LA POBLACIÓN, VACUNARSE.

DIRECTOR DEL SEDES, NILS CASSÓN RODRÍGUEZ.

elAPUNTE

Primer
filtro 

Las autoridades de la Red de 
Salud de Cercado hacen el 
seguimiento si la varicela no se 
contagió a otros educandos. 
El director distrital declaró que 
hay protocolos de salud en las 
unidades educativas, aunque 
el primer filtro es el domicilio 
de los estudiantes.

Si los padres de salud se 
percatan de que su hijo o hija 
tiene problemas de salud, 
debe quedarse en casa y 
ser atendido, si se detecta 
el malestar en la escuela o 
colegio, el estudiante debe 
volver a casa y reprogramarse 
sus tareas, al margen de ser 
atendido. 



miércoles 3 de septiembre de 202510
www.elperiodico.com.bo

///
Un juez de migración en Es-
tados Unidos ha determinado 
la deportación del exministro 
de Gobierno, Arturo Murillo, 
quien sirvió durante la gestión 
de Jeanine Áñez. Se espera que 
Murillo sea deportado a Bolivia 

este jueves, 4 de septiembre, y 
arribe al aeropuerto internacio-
nal de Viru Viru, en Santa Cruz, 
según reporte de la Red Uno.

En Bolivia, Murillo tiene va-
rios procesos penales abiertos, 
y dos de ellos ya cuentan con 
sentencia. Abogados que lo de-
nunciaron han pedido su apre-
hensión inmediata en cuanto 

pise territorio boliviano. Sin 
embargo, no ha habido una 
posición oficial del Ministerio 
Público al respecto. La infor-
mación sobre la deportación 
sigue siendo preliminar y aún 
no ha sido confirmada por las 
autoridades bolivianas.

LAPRENSA.BO

BCB: reservas de oro alcanzan 
a 24.12 toneladas; el 90.6% 
está depositado en el exterior

Histórico: Justicia sentencia a 1 
año de cárcel a 2 exprovinciales 
jesuitas por caso ‘Pica’

///
Las reservas de oro ascienden a 
24.12 toneladas de oro fino, de las 
cuales el 90.6% está depositado 
en el exterior y el 9.4% en bóve-
das del Banco Central de Bolivia 
(BCB), informó este martes el 
presidente del ente emisor, Ed-
win Rojas.

“Al 31 de agosto, las reservas 
en oro ascienden a 24.12 tone-
ladas de oro fino, cifra superior 
a las 22 toneladas que establece 
la Ley 1503, donde el 90.6% co-
rresponde al oro depositado en 
el exterior y el 9,.4% en bóvedas 
del BCB”, afirmó Rojas en una 
presentación pública sobre las 
operaciones con reservas de oro.

MERCADO INTERNO
Señaló también que, entre ene-

ro y agosto de este año, el Banco 
Central de Bolivia adquirió 9.87 

toneladas de oro fino en el mer-
cado interno, lo que representa 
un valor equivalente a 1.093 mi-
llones de dólares.

“En el cuatrimestre (mayo a 
agosto) hemos comprado 4.93 to-
neladas. Desde la reglamentación 
de la Ley 1503, en agosto de 2023, 
el Banco Central ha acumulado 
un total de 28.5 toneladas de oro 
en compras”, explicó.

REFINACIÓN
Respecto al proceso de refina-

ción, indicó que en el segundo 
cuatrimestre del año se refina-
ron 1.85 toneladas de oro fino, 
alcanzando en 2025 un total de 
5.51 toneladas refinadas.

“En el acumulado al 31 de 
agosto hemos alcanzado 21.99 
toneladas que permanecen acre-
ditadas en las cuentas del Ente 
Emisor en el exterior”, concluyó.

OPINION.COM.BO

///
¡Es un momento histórico!, así 
con esta frase y en medio de llan-
to y abrazos, las víctimas del caso 
“Pica” celebraron la determina-
ción de la Justicia, la cual senten-
ció a un año de reclusión en el 
penal de San Sebastián a los ex-
provinciales jesuitas Marcos R. y 
Ramón A., acusados de encubrir 
las agresiones sexuales del sacer-
dote Alfonso “Pica” Pedrajas (+).

“Con dolor y con alegría por-
que hoy se ha hecho justicia. 

Hemos sido testigos de que el 
proceso ha sido transparente, las 
pruebas han sido abrumadoras. 
Marcos R. y Ramón A. han sido 
condenados a un año de cárcel en 
el penal de San Sebastián por ser 
autores y encubridores de Pica 
Pedrajas”, expresó Pedro Lima, 
vocero de la Comunidad Boli-
viana de Sobrevivientes.

Se trata de una sentencia his-
tórica, debido a que se trata de la 
primera de este tipo contra reli-
giosos. 

OPINIÓN.COM.BO

Lara denuncia persecución política, tras la 
suspensión de su audiencia en La Guardia

Juez en EE. UU. ordena la deportación de Arturo 
Murillo, exministro de Gobierno de Bolivia

///
La audiencia del candidato a la 
vicepresidencia por el Partido De-
mócrata Cristiano (PDC), Edman 
Lara, fue suspendida este lunes 
en el Juzgado del municipio de 
La Guardia, donde debía desarro-
llarse por un proceso relacionado 
con terrenos de la Policía. El acto 
procesal fue reprogramado para el 
próximo 12 de septiembre, debido 
a que el fiscal asignado solicitó va-
caciones.

La suspensión fue confirmada 
por Lara, que acudió personalmen-
te a La Guardia y calificó el proce-
so como una forma de persecución 
política. “De denunciante pasé a 
denunciado. Ya me juzgaron y 
ahora pretenden juzgarme una vez 
más por el mismo hecho. Si revisan 
los antecedentes, se trata del mismo 
lugar y del mismo hecho”, declaró 
ante los medios.

El origen del caso se remonta a 
la denuncia que Lara presentó con-
tra un expolicía, a quien acusó de 
estafar a 68 familias con la venta 

irregular de terrenos. Sin embar-
go, su denuncia fue rechazada y, en 
contraposición, se abrió un proceso 
en su contra.

Fuentes cercanas al caso señala-
ron que el denunciante estaría con-
siderando desistir de la acusación, 
aunque trascendió que los plazos 
ya habrían prescrito. No obstante, 
se espera información oficial de la 
Fiscalía sobre este punto.

Los dirigentes del PDC, por su 

parte, respaldaron a su candidato y 
lamentaron que el proceso judicial 
ocurra en plena campaña electoral.

La audiencia, que se desarrollará 
el 12 de septiembre, será clave para 
definir la situación legal de Lara, 
quien asegura ser víctima de un 
proceso repetitivo que busca frenar 
su participación política.

ELDEBER.COM.BO

EDMAN LARA EN LA GUARDIA

LAPRENSA.BO

EL PRESIDENTE DEL BCB, EDWIN ROJAS. APG

Santa Cruz / SANTA CRUZ

Solo el 9.4% se encuentra en las bóvedas del ente emisor.

La sentencia deberá ser cumplida en el penal de San Sebastián, 
en Cochabamba. 

La audiencia, que se desarrollará el 12 de septiembre, será clave para definir la situación 
legal del candidato a vicepresidente, quien asegura ser víctima de un proceso repetitivo que 
busca frenar su participación política.
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ladas de oro fino, cifra superior 
a las 22 toneladas que establece 
la Ley 1503, donde el 90.6% co-
rresponde al oro depositado en 
el exterior y el 9,.4% en bóvedas 
del BCB”, afirmó Rojas en una 
presentación pública sobre las 
operaciones con reservas de oro.

MERCADO INTERNO
Señaló también que, entre ene-

ro y agosto de este año, el Banco 
Central de Bolivia adquirió 9.87 

toneladas de oro fino en el mer-
cado interno, lo que representa 
un valor equivalente a 1.093 mi-
llones de dólares.

“En el cuatrimestre (mayo a 
agosto) hemos comprado 4.93 to-
neladas. Desde la reglamentación 
de la Ley 1503, en agosto de 2023, 
el Banco Central ha acumulado 
un total de 28.5 toneladas de oro 
en compras”, explicó.

REFINACIÓN
Respecto al proceso de refina-

ción, indicó que en el segundo 
cuatrimestre del año se refina-
ron 1.85 toneladas de oro fino, 
alcanzando en 2025 un total de 
5.51 toneladas refinadas.

“En el acumulado al 31 de 
agosto hemos alcanzado 21.99 
toneladas que permanecen acre-
ditadas en las cuentas del Ente 
Emisor en el exterior”, concluyó.

OPINION.COM.BO

///
¡Es un momento histórico!, así 
con esta frase y en medio de llan-
to y abrazos, las víctimas del caso 
“Pica” celebraron la determina-
ción de la Justicia, la cual senten-
ció a un año de reclusión en el 
penal de San Sebastián a los ex-
provinciales jesuitas Marcos R. y 
Ramón A., acusados de encubrir 
las agresiones sexuales del sacer-
dote Alfonso “Pica” Pedrajas (+).

“Con dolor y con alegría por-
que hoy se ha hecho justicia. 

Hemos sido testigos de que el 
proceso ha sido transparente, las 
pruebas han sido abrumadoras. 
Marcos R. y Ramón A. han sido 
condenados a un año de cárcel en 
el penal de San Sebastián por ser 
autores y encubridores de Pica 
Pedrajas”, expresó Pedro Lima, 
vocero de la Comunidad Boli-
viana de Sobrevivientes.

Se trata de una sentencia his-
tórica, debido a que se trata de la 
primera de este tipo contra reli-
giosos. 

OPINIÓN.COM.BO

Lara denuncia persecución política, tras la 
suspensión de su audiencia en La Guardia

Juez en EE. UU. ordena la deportación de Arturo 
Murillo, exministro de Gobierno de Bolivia

///
La audiencia del candidato a la 
vicepresidencia por el Partido De-
mócrata Cristiano (PDC), Edman 
Lara, fue suspendida este lunes 
en el Juzgado del municipio de 
La Guardia, donde debía desarro-
llarse por un proceso relacionado 
con terrenos de la Policía. El acto 
procesal fue reprogramado para el 
próximo 12 de septiembre, debido 
a que el fiscal asignado solicitó va-
caciones.

La suspensión fue confirmada 
por Lara, que acudió personalmen-
te a La Guardia y calificó el proce-
so como una forma de persecución 
política. “De denunciante pasé a 
denunciado. Ya me juzgaron y 
ahora pretenden juzgarme una vez 
más por el mismo hecho. Si revisan 
los antecedentes, se trata del mismo 
lugar y del mismo hecho”, declaró 
ante los medios.

El origen del caso se remonta a 
la denuncia que Lara presentó con-
tra un expolicía, a quien acusó de 
estafar a 68 familias con la venta 

irregular de terrenos. Sin embar-
go, su denuncia fue rechazada y, en 
contraposición, se abrió un proceso 
en su contra.

Fuentes cercanas al caso señala-
ron que el denunciante estaría con-
siderando desistir de la acusación, 
aunque trascendió que los plazos 
ya habrían prescrito. No obstante, 
se espera información oficial de la 
Fiscalía sobre este punto.

Los dirigentes del PDC, por su 

parte, respaldaron a su candidato y 
lamentaron que el proceso judicial 
ocurra en plena campaña electoral.

La audiencia, que se desarrollará 
el 12 de septiembre, será clave para 
definir la situación legal de Lara, 
quien asegura ser víctima de un 
proceso repetitivo que busca frenar 
su participación política.

ELDEBER.COM.BO

EDMAN LARA EN LA GUARDIA

LAPRENSA.BO

EL PRESIDENTE DEL BCB, EDWIN ROJAS. APG

Santa Cruz / SANTA CRUZ

Solo el 9.4% se encuentra en las bóvedas del ente emisor.

La sentencia deberá ser cumplida en el penal de San Sebastián, 
en Cochabamba. 

La audiencia, que se desarrollará el 12 de septiembre, será clave para definir la situación 
legal del candidato a vicepresidente, quien asegura ser víctima de un proceso repetitivo que 
busca frenar su participación política.
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ESTE MARTES COMENZÓ EL VELORIO

HUARACHI DEJARÁ EL CARGO

Franklin Flores renuncia 
a Emapa y asume Richard 
Rojas como gerente

Declaran duelo en la capital cruceña por el 
deceso de Percy Fernández y perfilan que una 
avenida lleve su nombre

COB convoca Congreso en octubre en 
Cobija para elegir nuevo ejecutivo

///
Franklin Flores ha presentado 
su renuncia al cargo de Geren-
te de la Empresa de Apoyo a 
la Producción de Alimentos 
(Emapa) y, en su reemplazO, 
ha siso posesionado Richard 
Wilmer Rojas.

Según pudo conocer este 
medio, el Directorio de Ema-
pa aceptó la renuncia irrevo-
cable de Flores y designó a su 
reemplazante.

Flores asumió la Gerencia 
en 2021. En los últimos me-
ses fue cuestionado por los 
incumplimientos de plazos 
en la entrega de harina a pa-
nificadores.  

La posesión del nuevo Ge-
rente estuvo a cargo del minis-
tro de Desarrollo Productivo y 
Economía Plural, Zenón Ma-
mani, quien pidió una gestión 
con “resultados concretos en 
beneficio del pueblo y de la 
empresa”.

Rojas agradeció al Direc-
torio, al presidente Luis Arce 

y al Ministerio de Desarrollo 
Productivo y Economía Plural 
por la confianza depositada en 
su persona.

“Asumo este desafío con 
compromiso y responsabili-
dad. Vamos a continuar con 
la gestión como corresponde, 
dando continuidad al proceso 
de industrialización liderado 
por nuestro Ministerio. Asi-
mismo, reforzaremos las ac-
ciones para garantizar la se-
guridad alimentaria a través 
del impulso de cultivos estra-
tégicos como el maíz, arroz, 
soya y trigo”, expresó el nuevo 
gerente general, según nota de 
prensa institucional.

El nuevo gerente de Emapa 
es ingeniero agrónomo, titu-
lado en la Universidad Mayor 
de San Andrés (UMSA) y ha 
concluido el plan de estudios 
de la Maestría en Gestión y 
Evaluación Ambiental en la 
Universidad Tecnológica Bo-
liviana (UTB).

ERBOL.COM.BO

///
Debido al deceso de Percy Fer-
nández Añez, la Alcaldía de 
Santa Cruz de la Sierra declaró 
duelo de tres días, sin suspen-
sión de actividades, y perfiló 
que una avenida llevará su 
nombre como parte de los ho-
menajes tras su deceso.

El exburgomaestre, seis veces 
discontinuas electo alcalde de la 
capital cruceña, falleció la noche 
de este lunes a los 86 años y desde 
el mediodía de martes comenzó el 
velorio en la Sala Manantial de la 
funeraria Las Misiones.

La secretaria municipal de 
Cultura y Turismo, Sarah Mansi-
lla, informó que el alcalde Jhon-
ny Fernández emitió un decreto 
donde declara “duelo municipal 
por tres días hábiles continuos, 
sin suspensión de actividades, en 
memoria y agradecimiento” a Per-
cy Fernández Añez.

Por otro lado, se ordenó la iza 
de la bandera cruceña a media 
asta, con un crespón negro, en 
señal de duelo y luto en todas las 
oficinas públicas dependientes 

de la Alcaldía de Santa Cruz de 
la Sierra.

Como parte de los homenajes 
al exalcalde, Mansilla anunció 
que una avenida, ubicada en la 
avenida Roca y Coronado y Cuar-
to Anillo, hasta la Doble Vía La 
Guardia, llevará el nombre de la 
exautoridad. 

“Una avenida tan importante 
y un espacio tan grande no tiene 
nombre y queremos que ahora se 

haga los trámites correspondien-
tes para que lleve su nombre”, 
añadió.

De acuerdo a un comunicado, 
emitido en las redes sociales de 
Percy Fernández, los restos mor-
tales del exalcalde se quedarán 
hasta este miércoles para luego ser 
trasladados hasta el Cementerio 
General.

ERBOL.COM.BO

///
La Central Obrera Boliviana 
(COB) ha convocado su XVIII 
Congreso Nacional Ordinario, 
que se realizará en la ciudad de 
Cobija en Pando desde el 6 al 
10 de octubre de 2025.

Como parte de la agenda, en 
el Congreso se elegirá al nuevo 
Comité Ejecutivo Nacional de la 
COB que ejercerá en el periodo 
2025-2027, en reemplazo de la di-
rectiva de Juan Carlos Huarachi.

Con el Congreso se pondrá fin 
a la gestión de Huarachi después 
de siete años, donde ejerció el car-
go de manera prorrogada bajo el 
argumento de la pandemia.

La actual gestión de la COB 
ha sido criticada por diferentes 
sectores de trabajadores, quienes 
acusaron a Huarachi de privile-
giar el apoyo político al Gobier-
no antes de las reivindicaciones 
sociales.

El Congreso se realizará en el 
coliseo Alfredo Huary. El nom-
bramiento de la nueva directiva 
cobista se realizará una semana 
antes del balotaje.

Huarachi ya había anunciado 
la intención de la COB de elegir a 
su nuevo Comité Ejecutivo y ava-
larlo por el Ministerio de Trabajo, 
antes del cambio de Gobierno que 
se realizará en noviembre.

Entre otros temas, en el Con-
greso se abordará también el 
informe del Ejecutivo saliente, 
análisis de la situación política 
general y el rol del movimiento 
sindical en la actual coyuntura-

De la misma manera se prevé 
aprobar la tesis o declaración po-
lítica de la clase trabajadora.

ERBOL.COM.BO

INGRESO EN EL SALÓN DONDE SON VELADOS LOS RESTOS DE PERCY FERNÁNDEZ.

HUARACHI FIRMÓ LA CONVOCATORIA.FLORES EJERCIÓ DESDE 2021. SU REEMPLAZO SU POSESIONADO ESTE MARTES.
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MUNDO / EEUU

Trump afirma que EE.UU. atacó a un 
barco cargado con drogas procedente 
de Venezuela

Marco Rubio visita México para hablar de seguridad

Maduro dice que Trump va a ‘manchar sus manos 
de sangre’ si inicia una guerra con Venezuela

REDACCIÓN CENTRAL/BOLINFO/TARIJA

///
El presidente de Estados Uni-
dos, Donald Trump, dijo este 
martes que su país disparó con-
tra un barco cargado con dro-
gas procedente de Venezuela 
sin ofrecer más detalles sobre 
una supuesta operación militar 
en el Caribe, donde la Marina 
estadounidense ha posicionado 
varios buques de guerra.

“Literalmente destruimos 
un barco, un barco que trans-
portaba drogas, mucha droga. 
Y lo verán y leerán sobre ello. 
Sucedió hace unos momentos”, 
dijo el presidente a la prensa 
durante una intervención en el 
Despacho Oval, antes de aña-
dir que han detectado mucha 
droga y “estas provienen de 
Venezuela” .

Trump elogió al “increíble” 
jefe del Estado Mayor Conjun-
to, Dan Caine, quien lo puso 
al tanto del ataque contra el 
supuesto navío venezolano, un 
movimiento confirmado poco 
después por el secretario de Es-
tado, Marco Rubio, a través de 
un mensaje en X.

“Tenemos una gran cantidad 
de drogas que llegan a nuestro 

país desde hace mucho tiempo, 
y estas provienen de Venezuela. 
Salen en grandes cantidades de 
Venezuela. Muchas cosas están 
saliendo de Venezuela, así que 
lo eliminamos (el barco)”, agre-
gó el mandatario.

El líder republicano adelantó 
que se sabrá más “después de 
esta reunión” en el Despacho 
Oval, avanzando un posible 
comunicado de la Adminis-
tración con más detalles sobre 
el ataque, que según el manda-
tario ocurrió momentos antes 
de su comparecencia.

EE.UU. ha desplegado ocho 
barcos militares con misiles y 
un submarino de propulsión 
nuclear en áreas del mar Caribe 
cercanas a las costas de Vene-
zuela para combatir el tráfico 
de drogas que “contaminan” las 
calles del país norteamericano.

En respuesta, el presidente 
de Venezuela, Nicolás Madu-
ro, advirtió este lunes que su 
país enfrenta la que considera 
la “más grande amenaza que se 
haya visto” en América “en los 
últimos cien años” y aseguró 
que su nación se declararía “en 
armas” si “fuera agredida”.

LANACION.COM.AR
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///
Marco Rubio, secretario de Estado 
estadounidense, viajará el martes a 
México para sostener conversaciones 
con funcionarios de alto rango so-
bre cuestiones de seguridad, drogas y 
migración, mientras las tensiones en-
tre Estados Unidos y México siguen 
aumentando tras meses de presión 
del presidente Donald Trump.

La presidenta de México, Claudia 
Sheinbaum, ha mantenido un deli-
cado equilibrio con Trump. Intenta 
cooperar en áreas en las que los dos 
países tienen intereses mutuos, pero 
también debe demostrar a los mexi-
canos que no se someterá ante lo que 
mucha gente en México considera 
un acoso por parte de un líder esta-
dounidense.

Será el tercer viaje de Rubio a 
Latinoamérica como secretario de 
Estado; tras su visita a México, tiene 
previsto viajar a Ecuador. Durante 
sus 14 años como senador en repre-
sentación de Florida, trató de dar 
forma a la política en Latinoamérica, 
adoptando una línea dura respecto a 
Cuba, de donde sus padres son ori-
ginarios, y a Venezuela.

Trump ha intentado proyectar un 
mayor poder y dominio de Estados 

Unidos en todo el continente ame-
ricano, y ha amenazado a países que 
tradicionalmente han sido socios, 
como Canadá, Groenlandia, Méxi-
co y Panamá.

Trump y Rubio han insistido en 
que México endurezca aún más su 
ofensiva contra los cárteles del nar-
cotráfico, a pesar de que las fuerzas 
del orden durante el gobierno de 
Sheinbaum han realizado muchas 
más detenciones en comparación 
con años recientes. Trump ha res-
ponsabilizado a los cárteles de fabri-
car grandes cantidades de fentanilo 
y otras drogas sintéticas altamente 
adictivas y de introducirlas en Esta-
dos Unidos.

Trump firmó en secreto en secreto 

una directiva con la que ordena al 
Pentágono que emprenda acciones 
militares contra algunos cárteles de 
la droga latinoamericanos que el go-
bierno ha calificado de organizacio-
nes terroristas, según informó The 
New York Times el mes pasado.

Varios cárteles mexicanos gran-
des, como el Cártel de Sinaloa y el 
Cártel Jalisco Nueva Generación, 
están entre los grupos criminales de 
Latinoamérica que el Departamento 
de Estado designó en febrero organi-
zaciones terroristas extranjeras.

Trump también ha dicho que 
México debería hacer más para 
impedir que los migrantes crucen 
a Estados Unidos, a pesar de que el 
número de cruces se ha desploma-
do en los últimos meses. Y, citando 
lo que calificó de una postura débil 
del gobierno mexicano frente a los 
cárteles, Trump amenazó con impo-
ner un arancel del 30 por ciento a los 
productos enviados desde México, 
uno de los principales socios comer-
ciales de Estados Unidos. Las empre-
sas estadounidenses que importen 
productos mexicanos pagarían el 
arancel, y casi con toda seguridad 
trasladarían los costos a los consu-
midores estadounidenses.

NYTIMES.COM/ES
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El presidente de Venezuela, Nicolás 
Maduro, ha advertido que responderá 
a cualquier acción militar estadouni-
dense con una “lucha armada” y dijo 
que el secretario de Estado de Estados 
Unidos, Marco Rubio, está tratando 
de forzar al presidente Donald Trump 
a entrar en una guerra en el Caribe 
que dañaría su reputación.

“President Donald Trump”, dijo el 
lunes el líder venezolano, “usted tie-
ne que cuidarse, porque Marco Rubio 
quiere manchar sus manos de sangre”.

Las declaraciones, realizadas des-
de Caracas en la primera conferen-
cia de prensa de Maduro en más de 
un año, se producen en medio de 
las tensiones cada vez mayores en-
tre Venezuela y Estados Unidos. A 
finales de agosto, Estados Unidos co-
menzó a trasladar buques de guerra 
y soldados al Caribe, cerca de aguas 
venezolanas, lo que el gobierno de 
Trump ha dicho que era para com-
batir el narcotráfico.

Pero la magnitud del despliegue 
militar ha generado especulaciones 
sobre si el objetivo real es derrocar 
a Maduro con una acción militar u 

otro tipo de presión.
Rubio dijo recientemente que 

“por primera vez en la era moderna”, 
el gobierno estadounidense estaba 
“verdaderamente en la ofensiva” 
contra los cárteles organizados que 
envían drogas a Estados Unidos. Él 
y otros funcionarios del gobierno 
de Trump han calificado a Maduro 
de líder ilegítimo y a su gobierno de 
“cártel narcoterrorista”.

Jimmy Story, exembajador esta-
dounidense en Venezuela durante 
el primer mandato de Trump, dijo 
en una entrevista que utilizar tanto 
poderío militar para acabar con las 
embarcaciones usadas para el narco-
tráfico era como “utilizar un soplete 
para cocinar un huevo”.

Maduro, en su conferencia de 
prensa, dijo que el pueblo venezola-
no era uno de “guerreros” que res-
pondería a cualquier incursión con 
la “máxima rebeldía”. Pero, al tiempo 
que parecía intentar proyectar fuerza, 
Maduro también hizo un llamamien-
to a la paz, en un aparente intento 
de apelar a la promesa electoral de 
Trump de terminar guerras, no de 
iniciarlas.

Mencionó al Premio Nobel de la 
Paz —en aparente alusión al interés 

declarado de Trump por recibirlo— 
y dijo que Rubio, partidario desde 
hace tiempo de una acción agresiva 
que podría conducir a un cambio de 
gobierno en Venezuela, quiere que el 
“apellido Trump se manche de sangre 
por los siglos”.

El dirigente venezolano también 
reconoció que, en los últimos me-
ses, su gobierno ha mantenido dos 
canales distintos de diálogo con el 
gobierno de Trump: uno con Richard 
Grenell, enviado especial, y otro con 
John McNamara, el principal diplo-
mático estadounidense en Venezuela, 
quien responde a Rubio.

FUENTE: NYTIMES.COM

“Literalmente destruimos un barco, un barco que trans-
portaba drogas, mucha droga. Y lo verán y leerán sobre 
ello. Sucedió hace unos momentos”, dijo el presidente a 
la prensa durante una intervención en el Despacho Oval, 
antes de añadir que han detectado mucha droga y “estas 
provienen de Venezuela” .

México y EE. UU. han discutido un acuerdo que abarcaría el intercambio de inteligencia y 
cooperación. Se espera que el secretario de Estado aborde el tema en la capital mexicana.

Mientras buques de guerra y soldados estadounidenses se reúnen en el Caribe cerca de 
Venezuela, Maduro amenazó con una “lucha armada” en respuesta a cualquier acción 
militar. También hizo un llamamiento a la paz.

MARCO RUBIO

EL PRESIDENTE DE VENEZUELA, NICOLÁS 
MADURODONALD TRUMP, PRESIDENTE DE LOS EEUU, EN CONFERENCIA DE PRENSA
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Los planteles de Nacional La 
Pampa y Municipal se enfrenta-
rán en la noche de este miércoles 
desde horas 18:30; mientras que, 
a segunda hora, 20:30, jugarán 
los equipos de Unión Tarija y 15 
de Abril, los partidos se jugarán 
en el estadio Municipal La Bom-
bonera. (foto: Prensa/ATF).
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CON DOS PARTIDOS SE ABRE LA TERCERA CON DOS PARTIDOS SE ABRE LA TERCERA 
FECHA DEL CLAUSURA DE LA PRIMERA AFECHA DEL CLAUSURA DE LA PRIMERA A

MILTON MAYGUA YA NO ES EL DT DEL MILTON MAYGUA YA NO ES EL DT DEL 
PLANTEL DE UNIÓN TARIJAPLANTEL DE UNIÓN TARIJA

La directiva del club Unión Tarija decidió prescindir del trabajo que venía realizando el entrenador Milton Maygua 
al frente del equipo; mediante un comunicado público indicaron que la directiva tomó esa determinación con el 
objetivo de resguardad la seriedad, el orden y los intereses del club. (foto: Prensa/Unión).

Por decisión de la directivaPor decisión de la directiva

DE BOLIVIA

REAL MADRID

El reto del boliviano Ayaviri: conquistar el 
Manaslu y acercarse a los 14 “ochomiles”

Peligro de ‘desconexión’ para Thiago Pitarch

///
Thiago Pitarch vive un sueño con 
su ‘ascenso’ al primer equipo. Una 
buena noticia para el jugador que, 
sin embargo, esconde otra mala: 
lleva 20 días sin disputar un solo 
minuto. La joven joya madridis-
ta no juega desde el pasado 13 de 
agosto, cuando disputó 45 mi-
nutos en el cuarto amistoso de 
pretemporada del Castilla, ante el 
Valencia Mestalla. 

El día anterior había viajado 
con el Real Madrid a Austria para 
participar en el amistoso ante el 
WSG Tirol, en el acabó disputan-
do apenas siete minutos. Una cir-
cunstancia que condicionó su ac-
tuación al día siguiente con el filial 
en el mencionado amistoso ante 
el Valencia Mestalla, participando 
sólo en el primer tiempo. Arbeloa 
lo puso de titular, pero no quiso 
arriesgar más de la cuenta con el 
centrocampista recién bajado del 
avión y lo sustituyó al descanso. 

Pérdida de protagonismo en 
el campo

Desde entonces, Thiago Pitarch 
no ha vuelto a estar a las órdenes 
de Arbeloa. Tampoco ha vuelto a 
jugar ni un solo minuto, ni con el 

Real Madrid ni con el Castilla. El 
joven centrocampista ha estado en 
el día a día del primer equipo y ha 
entrado en las tres convocatorias 
ante Osasuna, Oviedo y Mallor-
ca, lo que le ha alejado del filial. 
Con el Castilla no jugó en los dos 
últimos partidos de preparación 
(Ibiza y Alcorcón) ni tampoco el 
pasado sábado en el estreno ligue-
ro de los chicos de Arbeloa, ante 
el Lugo. 

Un escenario que sitúa a Thiago 
Pitarch en serio peligro de ‘desco-
nexión’ por falta de minutos. El 
canterano se ha quedado sin par-
ticipación en plena pretemporada 
y eso es algo que preocupa y que 
el Madrid podría valorar a su re-
greso de la selección. Thiago jugó 
completos los dos primeros par-

tidos de preparación del Castilla 
ante Marbella y Racing de Ferrol 
y desde entonces entró en una di-
námica que le ha alejado del pro-
tagonismo del campo. De hecho, 
reaparecerá en el césped lejos del 
Real Madrid, una vez que partici-
pará en mayor o menor medida 
en los dos amistosos ante Francia 
para los que ha sido convocado 
con la selección sub 20.   

La ‘amenaza’ del Mundial 
sub 20

La convocatoria con la selección 
puede aliviar provisionalmente su 
falta de minutos en las últimas se-
manas, pero también esconde una 
‘trampa’. Y es que entre en la lista 
definitiva para el Mundial sub 20, 
que se celebrará a partir del 27 de 
septiembre, y que haría que Xabi 
Alonso y Arbeloa (también Julián 
López de Lerma en el Juvenil A 
para la Youth League) pudiesen 
perder al jugador durante un mes, 
en función de lo lejos que llegase 
el combinado de Paco Gallardo en 
la cita mundialista. Una circuns-
tancia que obligaría a Thiago Pi-
tarch a casi empezar de cero a su 
vuelta tras haber sido la gran sen-
sación del verano en Valdebebas.

MARCA.COM

///
El alpinista boliviano Hugo Ayaviri 
buscará hacer cumbre en el nevado 
Manaslu (que se encuentra Nepal y tie-
ne una altura de 8.163 metros) para así 
conquistar su séptimo cerro que forma 
parte de los “14 ochomiles” (nevados 
que superan los 8.000 metros de altura 
en el mundo).

Ayaviri viajó el fin de semana al 
país asiático, donde el lunes llegó a 
Katmandú, capital de Nepal, de don-
de emprenderá viaje a la montaña para 
empezar a hacer la aclimatación con el 
objetivo de no tener inconvenientes en 
su intento de llegar a la cima.

“Esta mañana (por lunes) llegué a 
Katmandú. Calculo que tardaré una 
semana para llegar al campo base, des-
pués empezaré la aclimatación, vien-
do la meteoróloga, y espero que por 
el 20 de septiembre estemos haciendo 
cumbre”, dijo el alpinista nacional, que 
tiene el respaldo de la Federación Bo-
liviana de Ski y Andinismo. 

Cuando llegue al nevado estará por 
unas dos semanas haciendo el respec-

tivo trabajo de aclimatarse. “Tengo que 
subir a 5.000 metros, que es donde está 
el campo base, luego a 6.000, debo vol-
ver a bajar y subir a 6.500, bajar nueva-
mente y otra vez subir a 7.200, dormir, 
volver a bajar y luego prepararme para 
hacer cumbre; es la idea que tenemos”, 
explicó.

Ayaviri agregó que “acá el clima se 
ve mucho, si está nevando no se puede 
hacer nada, es más difícil para llegar, 
pero estoy motivado de que, si hay 
una ventana para hacer cumbre, lo 
haré en una de las montañas más altas 
del mundo”.

Preparación
Para llegar lo más en forma posible 

a Nepal, el alpinista boliviano cumplió 
con una ardua preparación, pues pri-
mero hizo cumbre a principios de este 
año en el Aconcagua (6.962 metros), 
que se encuentra en Argentina y es la 
montaña más alta de Sudamérica.

Luego de ello llegó hizo cima en 
otros nevados bolivianos como el Illi-
mani, Sajama, Parinacota, Condoriri, 
Chachacomani y Pomerape. “Me es-
tuve preparando para llegar en forma, 
porque lo haré sin oxígeno suplemen-
tario y me gustaría dar un regalo a 
nuestra querida Patria que está cum-
pliendo 200 años, quiero hacer eso, de-
dicarlo a mi país por su Bicentenario. 

Quiero llevar el rojo, amarillo y 
verde a la cima de las montañas más 
altas del mundo, quiero hacernos co-
nocer como país en el mundo”, señaló. 
También desea hacer cumbre por los 
40 años de la Asociación de Guías de 
Montaña y Trekking de Bolivia.

Esta será la única montaña de los 
“14 ohocmiles” que escalará en el año 
por los altos costos económicos que 
conlleva.

ELDEBER.COM.BO

Su presencia con Xabi le ha supuesto una gran pérdida de minutos en las últimas semanas

THIAGO PITARCH, EN EL CENTRO DE 
LA IMAGEN, EN UN AMISTOSO DE 

PRETEMPORADA CON EL CASTILLA.

HUGO PREVIO A SU VIAJE A NEPAL

El montañista nacional inició su expedición a Nepal para intentar la cumbre de su 
séptima montaña de más de 8.000 metros, como homenaje al Bicentenario de Bolivia.
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Carlos Alcaraz llega intocable a su 
octava semifinal consecutiva

///
La regularidad de Carlos Alcaraz 
—ocho semifinales consecutivas 
en el circuito que pueden ser fi-
nales si gana el viernes al ganador 
del partido entre Novak Djokovic 
y Taylor Fritz— le permite sumar 
hoy la friolera de 9.340 puntos en 
el presente curso. Estos son 485 
más que en todo 2023, la que 
hasta la fecha había sido su me-
jor temporada como profesional.

Alcaraz, verdugo de Jiri Lehec-
ka, por 6-4, 6-2 y 6-4, disputará 
su novena semifinal en un gran 
escenario. Deja atrás las ocho de 
Manolo Santana y por delante 
resta Rafael Nadal, con 38. Será 
la primera vez en la que llega a la 
cita sin haber concedido un solo 
set y sólo en Roland Garros 2023 
cedió menos juegos en el camino 
(40 por 46): “Estoy sintiendo la 
bola muy bien. Estoy contento de 
cómo voy progresando mental-
mente, cómo lidio con momentos 
difíciles mejor que antes. Estoy en 
el momento de mayor madurez 
de mi carrera”, reflexiona.

En el deporte en general y en el 
tenis en particular hay una cosa 
que no miente y son las estadísti-
cas. Carlitos suma 59 triunfos en 
el curso, 14 más que Alexander 
Zverev, el segundo en esa clasi-
ficación y que quedó apeado en 
la tercera ronda ante Felix Au-
ger-Aliassime.

Desde que perdió en el debut 
del Miami Open con David Go-
ffin, el pupilo de Juan Carlos Fe-
rrero ha estado siempre el último 
día de competición luchando por 
el trofeo. Sinner llegó a las ocho 

finales, entre Cincinnati 2024 y 
Roland Garros 2025. A por ellas 
que va el tenista de El Palmar. 
Desde el año 2000, sólo el Big 
Three, Roger Federer (17), Novak 
Djokovic (17) y Nadal (9) llega-
ron a más finales de carrerilla.

De las ocho veces que se plantó 
antes en la penúltima ronda de un 
major decantó seis a su favor. Las 
dos derrotas fueron en 2023, con 
Djokovic (Roland Garros) y Da-
niil Medvedev (US Open).

Intento no pensar en el número 
uno porque sería ponerme más 
presión sobre mí

Carlos Alcaraz

Rotura inicial
Alcaraz ganó el sorteo y eligió 

restar. Sacó reditó desde el primer 
juego porque logró el break, en 
parte facilitado por las dos dobles 
faltas del rival checo. El guión se 
repitió en el segundo set. 

Lehecka jugaba por primera 
vez en la Arthur Ashe, la que se 
ha convertido en la segunda casa 
del murciano en Nueva York. Ca-
paz de conectar segundos servi-
cios a 180 kilómetros por hora es 
casi imposible plantarle cara. Esa 
era la sensación de Jiri, parecida 
a la que había sentido el lunes 
Alexander Bublik con Sinner. 
Triple 6-1.

En las filas de honor estaba el 
golfista Sergio García, gran afi-
cionado al tenis y con el que se 
retará al golf este miércoles en un 
campo cercano. Alucinaba, como 
todos, con los tiros ganadores del 
número dos mundial. En el sépti-
mo juego llegó la tercera rotura.

MARCA.COM

Pasa por encima de Lehecka y llega por primera vez a 
la penúltima ronda de un grande sin ceder sets

PASA POR ENCIMA DE LEHECKA Y LLEGA POR PRIMERA VEZ A LA PENÚLTIMA RONDA 
DE UN GRANDE SIN CEDER SET
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Los planteles de Nacional La 
Pampa y Municipal se enfrenta-
rán en la noche de este miércoles 
desde horas 18:30; mientras que, 
a segunda hora, 20:30, jugarán 
los equipos de Unión Tarija y 15 
de Abril, los partidos se jugarán 
en el estadio Municipal La Bom-
bonera. (foto: Prensa/ATF).
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CON DOS PARTIDOS SE ABRE LA TERCERA CON DOS PARTIDOS SE ABRE LA TERCERA 
FECHA DEL CLAUSURA DE LA PRIMERA AFECHA DEL CLAUSURA DE LA PRIMERA A

MILTON MAYGUA YA NO ES EL DT DEL MILTON MAYGUA YA NO ES EL DT DEL 
PLANTEL DE UNIÓN TARIJAPLANTEL DE UNIÓN TARIJA

La directiva del club Unión Tarija decidió prescindir del trabajo que venía realizando el entrenador Milton Maygua 
al frente del equipo; mediante un comunicado público indicaron que la directiva tomó esa determinación con el 
objetivo de resguardad la seriedad, el orden y los intereses del club. (foto: Prensa/Unión).

Por decisión de la directivaPor decisión de la directiva

DE BOLIVIA

REAL MADRID

El reto del boliviano Ayaviri: conquistar el 
Manaslu y acercarse a los 14 “ochomiles”

Peligro de ‘desconexión’ para Thiago Pitarch

///
Thiago Pitarch vive un sueño con 
su ‘ascenso’ al primer equipo. Una 
buena noticia para el jugador que, 
sin embargo, esconde otra mala: 
lleva 20 días sin disputar un solo 
minuto. La joven joya madridis-
ta no juega desde el pasado 13 de 
agosto, cuando disputó 45 mi-
nutos en el cuarto amistoso de 
pretemporada del Castilla, ante el 
Valencia Mestalla. 

El día anterior había viajado 
con el Real Madrid a Austria para 
participar en el amistoso ante el 
WSG Tirol, en el acabó disputan-
do apenas siete minutos. Una cir-
cunstancia que condicionó su ac-
tuación al día siguiente con el filial 
en el mencionado amistoso ante 
el Valencia Mestalla, participando 
sólo en el primer tiempo. Arbeloa 
lo puso de titular, pero no quiso 
arriesgar más de la cuenta con el 
centrocampista recién bajado del 
avión y lo sustituyó al descanso. 

Pérdida de protagonismo en 
el campo

Desde entonces, Thiago Pitarch 
no ha vuelto a estar a las órdenes 
de Arbeloa. Tampoco ha vuelto a 
jugar ni un solo minuto, ni con el 

Real Madrid ni con el Castilla. El 
joven centrocampista ha estado en 
el día a día del primer equipo y ha 
entrado en las tres convocatorias 
ante Osasuna, Oviedo y Mallor-
ca, lo que le ha alejado del filial. 
Con el Castilla no jugó en los dos 
últimos partidos de preparación 
(Ibiza y Alcorcón) ni tampoco el 
pasado sábado en el estreno ligue-
ro de los chicos de Arbeloa, ante 
el Lugo. 

Un escenario que sitúa a Thiago 
Pitarch en serio peligro de ‘desco-
nexión’ por falta de minutos. El 
canterano se ha quedado sin par-
ticipación en plena pretemporada 
y eso es algo que preocupa y que 
el Madrid podría valorar a su re-
greso de la selección. Thiago jugó 
completos los dos primeros par-

tidos de preparación del Castilla 
ante Marbella y Racing de Ferrol 
y desde entonces entró en una di-
námica que le ha alejado del pro-
tagonismo del campo. De hecho, 
reaparecerá en el césped lejos del 
Real Madrid, una vez que partici-
pará en mayor o menor medida 
en los dos amistosos ante Francia 
para los que ha sido convocado 
con la selección sub 20.   

La ‘amenaza’ del Mundial 
sub 20

La convocatoria con la selección 
puede aliviar provisionalmente su 
falta de minutos en las últimas se-
manas, pero también esconde una 
‘trampa’. Y es que entre en la lista 
definitiva para el Mundial sub 20, 
que se celebrará a partir del 27 de 
septiembre, y que haría que Xabi 
Alonso y Arbeloa (también Julián 
López de Lerma en el Juvenil A 
para la Youth League) pudiesen 
perder al jugador durante un mes, 
en función de lo lejos que llegase 
el combinado de Paco Gallardo en 
la cita mundialista. Una circuns-
tancia que obligaría a Thiago Pi-
tarch a casi empezar de cero a su 
vuelta tras haber sido la gran sen-
sación del verano en Valdebebas.
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///
El alpinista boliviano Hugo Ayaviri 
buscará hacer cumbre en el nevado 
Manaslu (que se encuentra Nepal y tie-
ne una altura de 8.163 metros) para así 
conquistar su séptimo cerro que forma 
parte de los “14 ochomiles” (nevados 
que superan los 8.000 metros de altura 
en el mundo).

Ayaviri viajó el fin de semana al 
país asiático, donde el lunes llegó a 
Katmandú, capital de Nepal, de don-
de emprenderá viaje a la montaña para 
empezar a hacer la aclimatación con el 
objetivo de no tener inconvenientes en 
su intento de llegar a la cima.

“Esta mañana (por lunes) llegué a 
Katmandú. Calculo que tardaré una 
semana para llegar al campo base, des-
pués empezaré la aclimatación, vien-
do la meteoróloga, y espero que por 
el 20 de septiembre estemos haciendo 
cumbre”, dijo el alpinista nacional, que 
tiene el respaldo de la Federación Bo-
liviana de Ski y Andinismo. 

Cuando llegue al nevado estará por 
unas dos semanas haciendo el respec-

tivo trabajo de aclimatarse. “Tengo que 
subir a 5.000 metros, que es donde está 
el campo base, luego a 6.000, debo vol-
ver a bajar y subir a 6.500, bajar nueva-
mente y otra vez subir a 7.200, dormir, 
volver a bajar y luego prepararme para 
hacer cumbre; es la idea que tenemos”, 
explicó.

Ayaviri agregó que “acá el clima se 
ve mucho, si está nevando no se puede 
hacer nada, es más difícil para llegar, 
pero estoy motivado de que, si hay 
una ventana para hacer cumbre, lo 
haré en una de las montañas más altas 
del mundo”.

Preparación
Para llegar lo más en forma posible 

a Nepal, el alpinista boliviano cumplió 
con una ardua preparación, pues pri-
mero hizo cumbre a principios de este 
año en el Aconcagua (6.962 metros), 
que se encuentra en Argentina y es la 
montaña más alta de Sudamérica.

Luego de ello llegó hizo cima en 
otros nevados bolivianos como el Illi-
mani, Sajama, Parinacota, Condoriri, 
Chachacomani y Pomerape. “Me es-
tuve preparando para llegar en forma, 
porque lo haré sin oxígeno suplemen-
tario y me gustaría dar un regalo a 
nuestra querida Patria que está cum-
pliendo 200 años, quiero hacer eso, de-
dicarlo a mi país por su Bicentenario. 

Quiero llevar el rojo, amarillo y 
verde a la cima de las montañas más 
altas del mundo, quiero hacernos co-
nocer como país en el mundo”, señaló. 
También desea hacer cumbre por los 
40 años de la Asociación de Guías de 
Montaña y Trekking de Bolivia.

Esta será la única montaña de los 
“14 ohocmiles” que escalará en el año 
por los altos costos económicos que 
conlleva.

ELDEBER.COM.BO

Su presencia con Xabi le ha supuesto una gran pérdida de minutos en las últimas semanas

THIAGO PITARCH, EN EL CENTRO DE 
LA IMAGEN, EN UN AMISTOSO DE 

PRETEMPORADA CON EL CASTILLA.

HUGO PREVIO A SU VIAJE A NEPAL

El montañista nacional inició su expedición a Nepal para intentar la cumbre de su 
séptima montaña de más de 8.000 metros, como homenaje al Bicentenario de Bolivia.
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Carlos Alcaraz llega intocable a su 
octava semifinal consecutiva

///
La regularidad de Carlos Alcaraz 
—ocho semifinales consecutivas 
en el circuito que pueden ser fi-
nales si gana el viernes al ganador 
del partido entre Novak Djokovic 
y Taylor Fritz— le permite sumar 
hoy la friolera de 9.340 puntos en 
el presente curso. Estos son 485 
más que en todo 2023, la que 
hasta la fecha había sido su me-
jor temporada como profesional.

Alcaraz, verdugo de Jiri Lehec-
ka, por 6-4, 6-2 y 6-4, disputará 
su novena semifinal en un gran 
escenario. Deja atrás las ocho de 
Manolo Santana y por delante 
resta Rafael Nadal, con 38. Será 
la primera vez en la que llega a la 
cita sin haber concedido un solo 
set y sólo en Roland Garros 2023 
cedió menos juegos en el camino 
(40 por 46): “Estoy sintiendo la 
bola muy bien. Estoy contento de 
cómo voy progresando mental-
mente, cómo lidio con momentos 
difíciles mejor que antes. Estoy en 
el momento de mayor madurez 
de mi carrera”, reflexiona.

En el deporte en general y en el 
tenis en particular hay una cosa 
que no miente y son las estadísti-
cas. Carlitos suma 59 triunfos en 
el curso, 14 más que Alexander 
Zverev, el segundo en esa clasi-
ficación y que quedó apeado en 
la tercera ronda ante Felix Au-
ger-Aliassime.

Desde que perdió en el debut 
del Miami Open con David Go-
ffin, el pupilo de Juan Carlos Fe-
rrero ha estado siempre el último 
día de competición luchando por 
el trofeo. Sinner llegó a las ocho 

finales, entre Cincinnati 2024 y 
Roland Garros 2025. A por ellas 
que va el tenista de El Palmar. 
Desde el año 2000, sólo el Big 
Three, Roger Federer (17), Novak 
Djokovic (17) y Nadal (9) llega-
ron a más finales de carrerilla.

De las ocho veces que se plantó 
antes en la penúltima ronda de un 
major decantó seis a su favor. Las 
dos derrotas fueron en 2023, con 
Djokovic (Roland Garros) y Da-
niil Medvedev (US Open).

Intento no pensar en el número 
uno porque sería ponerme más 
presión sobre mí

Carlos Alcaraz

Rotura inicial
Alcaraz ganó el sorteo y eligió 

restar. Sacó reditó desde el primer 
juego porque logró el break, en 
parte facilitado por las dos dobles 
faltas del rival checo. El guión se 
repitió en el segundo set. 

Lehecka jugaba por primera 
vez en la Arthur Ashe, la que se 
ha convertido en la segunda casa 
del murciano en Nueva York. Ca-
paz de conectar segundos servi-
cios a 180 kilómetros por hora es 
casi imposible plantarle cara. Esa 
era la sensación de Jiri, parecida 
a la que había sentido el lunes 
Alexander Bublik con Sinner. 
Triple 6-1.

En las filas de honor estaba el 
golfista Sergio García, gran afi-
cionado al tenis y con el que se 
retará al golf este miércoles en un 
campo cercano. Alucinaba, como 
todos, con los tiros ganadores del 
número dos mundial. En el sépti-
mo juego llegó la tercera rotura.
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Pasa por encima de Lehecka y llega por primera vez a 
la penúltima ronda de un grande sin ceder sets
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El montañista nacional inició su expedición a Nepal para intentar la cumbre de su séptima montaña de más de 8.000 metros, como homenaje 
al Bicentenario de Bolivia.

El plantel profesional albiverde decidió parar este martes en rechazo a la desvinculación de tres de sus compañeros. La crisis de-
portiva, económica y dirigencial se agudiza en el club.

El reto del boliviano Ayaviri: conquistar el 
Manaslu y acercarse a los 14 “ochomiles”

Multideportivo / ALPINISMO

Fútbol / CONFLICTO REFINERO

Oriente en crisis: jugadores se niegan a 
entrenar tras despidos
REDACCIÓN CENTRAL/BOLINFO/TARIJA

///
El primer plantel de Oriente Pe-
trolero se negó a entrenarse este 
martes en señal de protesta por 
la sorpresiva salida de tres de sus 
compañeros: Daniel Rojas, Diego 
Bejarano y Maximiliano Caire. 
Los jugadores fueron desafecta-
dos por bajo rendimiento y por-
que no estaban en los planes del 
cuerpo técnico encabezado por 
Álvaro Peña.

La noticia cayó como un bal-
dazo de agua fría en el campa-
mento albiverde, que ya venía 
golpeado tras la dura derrota 
(1-4) sufrida el pasado domingo 
frente a Blooming en el clásico 
cruceño. Ese partido dejó al des-
cubierto serias deficiencias tanto 
en el aspecto colectivo como en 
el individual.

La decisión de rescindir los 
contratos fue tomada por Gus-
tavo Gutiérrez, secretario general 
y principal cabeza de la institu-
ción, quien negoció personal-
mente la salida de los futbolistas. 

El propio dirigente confirmó a 
EL DEBER Sports que los juga-
dores del primer plantel se nega-
ron a entrenar este martes: “Es 
cierto, no se entrenaron, pero no 
hay vuelta atrás. Si tenemos que 
jugar con juveniles, lo haremos”, 
aseguró.

El presente deportivo de 
Oriente es crítico. En el torneo 
Todos contra Todos de la Divi-
sión Profesional ocupa el deci-
motercer puesto con apenas 19 
puntos, lejos de la zona de clasifi-
cación a torneos internacionales. 
En la Copa Bolivia la situación 
es distinta, pues comparte el li-
derato con Guabirá, ambos con 
11 unidades.

La crisis deportiva tiene un 
fuerte correlato económico y 
dirigencial, factores que agra-
van el ambiente en el vestuario. 
La protesta de este martes refleja 
el quiebre entre la dirigencia y el 
plantel profesional, que ahora de-
berá definir su postura de cara a 
la reanudación de la temporada.

El próximo reto del equipo 
será el 13 de septiembre, cuando 

reciba a Real Oruro (15:00), tras 
la pausa por la doble fecha de las 
Eliminatorias Sudamericanas. La 

gran incógnita es si Oriente lle-
gará con la plantilla completa o 
si seguirá atravesando turbulen-

cias internas.

FUENTE: ED/SPORTS.COM
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///
El alpinista boliviano Hugo Ayaviri 
buscará hacer cumbre en el nevado 
Manaslu (que se encuentra Nepal 
y tiene una altura de 8.163 metros) 
para así conquistar su séptimo cerro 
que forma parte de los “14 ochomi-
les” (nevados que superan los 8.000 
metros de altura en el mundo).

Ayaviri viajó el fin de semana 
al país asiático, donde el lunes lle-
gó a Katmandú, capital de Nepal, 
de donde emprenderá viaje a la 
montaña para empezar a hacer la 
aclimatación con el objetivo de no 
tener inconvenientes en su intento 
de llegar a la cima.

“Esta mañana (por lunes) llegué a 
Katmandú. Calculo que tardaré una 
semana para llegar al campo base, 
después empezaré la aclimatación, 
viendo la meteoróloga, y espero que 
por el 20 de septiembre estemos 
haciendo cumbre”, dijo el alpinista 

nacional, que tiene el respaldo de 
la Federación Boliviana de Ski y 
Andinismo. 

Cuando llegue al nevado estará 
por unas dos semanas haciendo el 
respectivo trabajo de aclimatarse. 
“Tengo que subir a 5.000 metros, 
que es donde está el campo base, 
luego a 6.000, debo volver a bajar 
y subir a 6.500, bajar nuevamente 
y otra vez subir a 7.200, dormir, 
volver a bajar y luego prepararme 
para hacer cumbre; es la idea que 
tenemos”, explicó.

Ayaviri agregó que “acá el clima 
se ve mucho, si está nevando no se 
puede hacer nada, es más difícil 
para llegar, pero estoy motivado de 
que, si hay una ventana para hacer 
cumbre, lo haré en una de las mon-
tañas más altas del mundo”.

Preparación
Para llegar lo más en forma po-

sible a Nepal, el alpinista boliviano 
cumplió con una ardua prepara-

ción, pues primero hizo cumbre a 
principios de este año en el Aconca-
gua (6.962 metros), que se encuen-
tra en Argentina y es la montaña 
más alta de Sudamérica.

Luego de ello llegó hizo cima en 
otros nevados bolivianos como el 
Illimani, Sajama, Parinacota, Con-
doriri, Chachacomani y Pomerape. 
“Me estuve preparando para llegar 
en forma, porque lo haré sin oxí-
geno suplementario y me gustaría 

dar un regalo a nuestra querida Pa-
tria que está cumpliendo 200 años, 
quiero hacer eso, dedicarlo a mi 
país por su Bicentenario. 

Quiero llevar el rojo, amarillo y 
verde a la cima de las montañas más 
altas del mundo, quiero hacernos 
conocer como país en el mundo”, 
señaló. También desea hacer cum-
bre por los 40 años de la Asociación 
de Guías de Montaña y Trekking de 
Bolivia.

Esta será la única montaña de los 
“14 ohocmiles” que escalará en el 
año por los altos costos económicos 
que conlleva.

Van seis
De los “14 ohocmiles” que exis-

ten en el mundo, Ayaviri ya hizo 
cumbre en seis: el Lhotse (entre 
China y Nepal, 8.516), el Gasher-
brum I (China/Pakistán, 8.068), el 
Gasherbrum II (China/Pakistán, de 
8.035), el Nanga Parbat (Pakistán, 
8.125), el Broad Peak (China/Pakis-
tán, 8.047) y el K2 (China/Pakistán, 
8.611).

Le faltan ocho nevados: el Ma-
naslu, el Everest (China/Nepal, 
8.848), el Kanchenjunga (India/
Nepal, 8.586), el Makalu (China/
Nepal, 8.463), el Cho Oyu (China/
Nepal, 8.201), el Dhaulagiri (Nepal, 
8.167), el Annapurna (Nepal, 8.091) 
y el Shisha Pangma (China, 8.027).

FUENTE: ED/SPORTS.COMFOTO DE HUGO PREVIO A SU VIAJE A NEPAL. CRÉDITO: HUGO AYAVIRI

EL PRIMER PLANTEL DE ORIENTE SE NEGÓ A ENTRENARSE A ORDENES DE ÁLVARO PEÑA.
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El atacante boliviano está entre los máximos artilleros rumbo al Mundial 2026 y busca inscribir su nombre en la historia grande de la 
Verde, siguiendo los pasos de figuras como Marcelo Martins, William Ramallo y Máximo Alcócer.

El seleccionador nacional admitió que al inicio de su labor pensaba ir paso a paso; pero ahora se siente orgulloso por estar cerca 
del objetivo.

Villegas: “Hoy sí queremos ansiosamente 
este Mundial”

Fútbol / ELIMINATORIAS

Fútbol / Eliminatorias

Miguelito va por el trono de goleador 
en las Eliminatorias

///
Miguel Terceros atraviesa un 
momento dulce en las Elimi-
natorias Sudamericanas. El de-
lantero boliviano figura entre 
los principales goleadores del 
certamen rumbo al Mundial 
2026 y apunta a convertirse en 
el cuarto boliviano en terminar 
como máximo artillero de esta 
competición.

Con seis conquistas, Migue-
lito ocupa el tercer lugar en la 
tabla de goleadores, solo por 
detrás de Lionel Messi (Ar-
gentina) y Luis Díaz (Colom-
bia), ambos con siete tantos. El 
atacante nacional ya supera a 
delanteros de renombre como 
Darwin Núñez (Uruguay), 
Enner Valencia (Ecuador), Ra-
phinha (Brasil) y Salomón Ron-
dón (Venezuela), quienes llevan 
cinco goles cada uno.

El artillero de la Verde tiene 
aún dos partidos por delante 
para intentar alcanzar la cima: 
este jueves frente a Colombia 
en Barranquilla y el próximo 
9 de septiembre contra Brasil 
en El Alto. Dos escenarios de 
máxima exigencia que podrían 
marcar un hito personal y co-
lectivo.

El antecedente más reciente 
de un boliviano como máximo 
goleador de las Eliminatorias 
es Marcelo Martins, quien en 
el camino a Qatar 2022 termi-
nó como artillero con 10 tantos, 
por encima de estrellas mun-
diales como Lionel Messi, Luis 
Suárez y Neymar.

En 1993, William Ramallo 
también se consagró goleador 
de las clasificatorias rumbo a 
Estados Unidos 94, con sie-
te anotaciones. Antes, en las 
Eliminatorias hacia Suecia 58, 
Máximo Alcócer se convirtió 

en el primer boliviano en lide-
rar la tabla de artilleros.

Terceros tiene la oportunidad 
de sumarse a esta prestigiosa 

lista y escribir su propia pági-
na en la historia de la Verde. Su 
olfato goleador lo coloca a un 
paso de lograrlo, en un desafío 

que pondrá a prueba su temple 
y el de todo el plantel nacional.

FUENTE: ED/SPORTS.COM

///
Por primera vez desde que asu-
mió la conducción técnica de la 
Selección nacional, Óscar Vi-
llegas se refirió a las chances de 
clasificarse a la próxima Copa 
del Mundo, que organizarán 
conjuntamente en 2026 Estados 
Unidos, Canadá y México.

Recordó que cuando fue 
presentado por la Federación 
Boliviana de Fútbol (FBF) el 
panorama no era de los mejo-
res, pero partido a partido fue 
aumentado la ilusión hasta lle-
gar a la última doble jornada 
con chances mínimas de lograr 
un cupo directo y con mayores 
posibilidades de acceder a la re-
pesca intercontinental.

“Llegar a esta última fecha 
con posibilidades nos llena de 
satisfacción y orgullo. No es que 
estamos tranquilos con haber 
llegado hasta acá. queremos 
más. Cuando me presentaron 

dije que si llega un momento 
de hablar del Mundial sería más 
adelante, cuando realmente fal-
te poco. Hoy sí queremos an-
siosamente este Mundial”, dijo 
Villegas este lunes en la previa 
del partido contra Colombia en 
Barranquilla.

De inmediato agregó: “pero 
todo puede pasar, lo que sí está 
claro es que no solo estamos 
trabajando para esta cita, sino 
para el próximo también”.

Al inicio del proceso pidió ir 
con tranquilidad y sin presio-
nes y que la carga debería ser 
la motivación para generar ex-
pectativa.

Reconoció que al inicio fue 
ir con calma “Dije fue que mi 
único objetivo era Venezuela y 
después sería Chile, Colombia 
y el que venga y fuimos tran-
sitando este tiempo con altas, 
regulares y otras no tan buenas”.

Sostuvo que la clave fue el 
trabajo organizado y la aplica-
ción de una metodología que 
permitió a la Verde llegar a este 

momento. 
“Creíamos que podíamos 

hacer que el país crezca, en ese 
camino nos hemos encontrado 
nos hemos encontrado con la 

clasificación a un Mundial sub 
17 y lo que queremos es que 
siga este proceso. Primordial-
mente que nos permitan seguir 
trabajando y que un día poda-

mos ser cada vez más compe-
titivos, soñamos con mucho 
más”, finalizó.

FUENTE: ED/SPORTS.COM

TERCEROS ES UN REFERENTE DE LA VERDE.

EL SELECCIONADOR NACIONAL EN LA CONFERENCIA DE ESTE LUNES
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El entrenador Adrián Cúca-
ro comenzó a trabajar con el 
plantel de Industrial FC, con 
miras al partido contra el on-
ceno de Nacional Senac por el 
torneo Clausura que controla 
la Asociación Tarijeña de Fút-
bol (ATF); la dirigencia de la 
“Maquina”, decidió apostar por 

el profesional con el objetivo de 
lograr una nueva clasificación 
a la Copa Simón Bolívar de la 
próxima temporada.

“Me anime agarrar este equipo 
porque cuenta con buenos juga-
dores entre juveniles y mayores, 
asimismo debo agradecer a la di-
rectiva del club por confiar en mi 
persona, la verdad que tienen un 
plantel competitivo y porque no 
soñar con una clasificación a la 

Copa Simón Bolívar de la próxi-
ma gestión, nosotros vamos a 
trabajar para eso”, apuntó el fla-
mante entrenador del cuadro de 
Industrial FC, Adrián Cúcaro.

El plantel viene de perder los 
dos partidos del torneo Clausura, 
sin embargo, espera comenzar a 
sumar a partir de la tercera fecha 
del campeonato local, no tendrá 
mucho tiempo para preparar al 
plantel para jugar contra los “Ca-

mineros”, pero será importante la 
actitud de los jugadores porque 
en el campo de juego son once 
contra once y el que mejor haga 
las cosas se lleva la victoria. 

Cúcaro, indicó que les hace 
falta motivación a los jugadores 
del plantel, aspecto en el que tra-
bajará previo al siguiente parti-
do, espera que durante la semana 
puedan trabajar bien para enca-
rar el partido de la mejor manera.
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Asociación Tarijeña de Fútbol

VÍCTOR GASTÓN RAMONDINO, LLEGÓ A UNIÓN CON EL OBJETIVO DE ASCENDER. (FOTO: ARCHIVO).
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La directiva del club Unión Ta-
rija, en la mañana de este miér-
coles realizará la presentación 
del entrenador que asumirá la 
conducción técnica del plantel 
“verdolaga” que compite en el 
torneo Clausura de la Primera 
A y en la Copa Simón Bolívar 
de la presente temporada, se 
trata del entrenador argentino, 
Víctor Gastón Ramondino; la 
presentación se realizará en el 
entrenamiento que realizará el 
plantel en la localidad de San 
Lorenzo, el acto está previsto 
para horas 09:30 de la mañana.

El estratega argentino, ten-
drá la oportunidad de evaluar 
el rendimiento de los jugadores 
del plantel durante el partido 
que jugarán en la noche de este 
miércoles con el onceno de 15 

de Abril por el torneo Clausura; 
sobre la marcha comenzará a 
trabajar para preparar al equipo 
que jugará este sábado por Copa 
Simón Bolívar en el estadio IV 
Centenario y el rival será el plan-
tel de Primero de Mayo de Trini-

El entrenador argentino, Víctor Gastón Ramondino, nació el 23 de junio del año 1971 en Buenos Aires (Argentina), tiene 54, viene de ser el 
subdirector deportivo del club peruano Cienciano; desde este miércoles asumirá la dirección técnica de Unión Tarija.

Copa Simón Bolívar – Fase Nacional

El DT argentino Gastón Ramondino asumirá 
la dirección técnica de Unión Tarija

Adrián Cúcaro se convierte en el nuevo 
DT de Industrial FC

dad (Beni).
El objetivo de los dirigentes del 

club es que el equipo comience a 
ganar en el campeonato nacional 
del fútbol semiprofesional boli-
viano, denominado Copa Simón 
Bolívar, el proyecto, es lograr el 

ascenso a la División Profesional 
del futbol boliviano.

Al parecer la directiva del club 
ya tenía todo definido para la lle-
gada del estratega, Víctor Gastón 
Ramondino; sin embargo, no es 
solamente la contratación del 
nuevo entrenador, sino también, 
darles las condiciones logísticas 
necesarias a los jugadores cuan-
do tengan que viajar, la atención 
médica correspondiente en casos 
de lesiones y otros aspectos que 
forman parte del trabajo de un 
equipo semiprofesional.

SU TRAYECTORIA DEL DT
El entrenador Ramondino 

comenzó a trabajar en Acassu-
so en 1997, como entrenador y 
coordinador juvenil y en agosto 
de 2015, también fue entrenador 
interino del equipo principal, 
siendo luego nombrado entrena-

dor hasta el final de la temporada 
el primero de septiembre. 

De regreso a las categorías in-
feriores de Acassuso para la tem-
porada 2016, Ramondino volvió 
a ser interino del equipo princi-
pal en noviembre de ese año. El 
28 de marzo de 2017, se trasladó 
a Uruguay y se convirtió en pre-
parador físico de Sud América, 
pero se fue con la salida de Da-
mián Timpani en septiembre. 

Mientras que el año 2018, Ra-
mondino, comenzó a trabajar 
en el equipo de Christian Díaz 
en Santa Tecla, como prepara-
dor físico. Siguió a Díaz a Jorge 
Wilstermann de Cochabamba, 
luego pasó a Royal Pari y The 
Strongest; en la pasada tempo-
rada volvió a Wilstermann de 
Cochabamba y ese mismo año 
se fue como asistente técnico del 
plantel de Cienciano del Perú.

www.elperiodico.com.bo

EL DT ARGENTINO, VÍCTOR GASTÓN RAMONDINO JUNTO A CRISTIAN DIAZ. (FOTO: ARCHIVO).

EL PLANTEL DE INDUSTRIAL FC, ESTRENA 
NUEVO ENTRENADOR. (FOTO: ARCHIVO).
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Los planteles de Nacional La 
Pampa y Municipal serán los 
protagonistas del inicio de la 
tercera fecha del torneo Clau-
sura del balompié tarijeño, el 
partido se jugará desde horas 
18:30 en el estadio Municipal 
La Bombonera; los jugadores del 
plantel de Municipal trabajaron 
en el transcurso de los últimos 
días con el objetivo de continuar 

sumando puntos en la tabla de 
posiciones del campeonato local.

Hasta la segunda fecha, los di-
rigidos por el entrenador Juan 
Alberto Maraude, continúan 
siendo los protagonistas del tor-
neo, mantienen su invicto desde 
la pasada temporada y el partido 
de la jornada de este miércoles 
no será la excepción porque los 
jugadores están mentalizados 
para ganar porque el objetivo, es 
ser nuevamente los campeones 
de la presente gestión.

Por su parte, el cuadro de 
Nacional La Pampa, también 
se preparó con los mismos ob-
jetivos, los jugadores saldrán al 
campo de juego con la misión de 
frenar al rival y quedarse con los 
tres puntos.

A segunda hora (20:30), se en-
frentarán los equipos de Unión 
Tarija y 15 de Abril, los llamados 
a vencer son los jugadores del 
cuadro “verdolaga”, sin embar-
go, el cuadro abrileño, también 
cuenta con jugadores que tienen 

un buen nivel de juego, son ju-
gadores jóvenes que trabajaron 

durante las últimas horas con el 
objetivo de ganar el encuentro.

Asociación Tarijeña de Futbol

La Pampa y Municipal arrancan la tercera fecha del Clausura

REDACCIÓN CENTRAL/BOLINFO/TARIJA

///
Las dos derrotas que tuvo el 
plantel de Unión Tarija durante 
el desarrollo de la fase nacional 
de la Copa Simón Bolívar, hicie-
ron que la directiva del club de-
cida prescindir del trabajo que 
venía realizando el entrenador 
Milton Maygua al frente del 
equipo; mediante un comunica-
do público indicaron que la di-
rectiva tomó esa determinación 
con el objetivo de resguardad la 
seriedad, el orden y los intereses 
del club.

El entrenador Maygua, al me-
diodía de este martes asistió al 
entrenamiento que se realizó 
en la cancha B del complejo de-
portivo García Agreda, prime-
ramente, evaluaron el resultado 

del último partido y luego rea-
lizaron un trabajo de recupera-
ción con el plantel que jugó este 
domingo y los demás jugadores 
desarrollaron una práctica más 
exigente para nivelar las cargas 
con sus demás compañeros de 
equipo.

Hasta ese momento, el estra-
tega no recibió ninguna comu-
nicación oficial por parte de la 
directiva sobre la decisión que 
tomaron; en el transcurso de la 
mañana, el presidente del club 
Rolando Vacaflor, le habría pe-
dido que continue trabajando 
con el equipo; los dirigentes se 
habrían reunido al mediodía 
donde decidieron finalizar el 
ciclo con el profesional Maygua.

En las próximas horas anun-
ciarán la contratación de un 
nuevo entrenador que asumirá 

el mando del plantel con miras 
al torneo Clausura de la asocia-
ción y los partidos que faltan 
por jugar en la segunda fase de 
la Copa Simón Bolívar 2025.

“En horas de la tarde, recibí 
un llamado telefónico del diri-
gente Amed Lora y me dijo que 
el próximo 10 de septiembre 
vaya a la secretaría del club para 
cobrar los sueldos pendientes 
que son de dos meses; ningún 
otro dirigente, se comunicó 
con mi persona para hacerme 
conocer la decisión que habían 
tomado”, apuntó el entrenador 
Milton Maygua.

Sin embargo, Maygua, indicó 
que, en la noche del domingo, 
el vicepresidente del club Ulises 
Guallanez, donde le habría he-
cho conocer que la decisión de 
la directiva era prescindir de sus 

servicios como entrenador del 
primer plantel y el entrenador 
Maygua le habría pedido que le 
cancelen los sueldos pendientes 
por el trabajo que realizó con el 
equipo.

Asimismo, dijo que, en caso 
de una posible recisión de con-
trato, en una de las cláusulas 
señala que la directiva del club, 
debe cancelar el sueldo de un 
mes, al margen de los dos meses 
de trabajo con el plantel. “Esa 
clausula lo sabe el presidente y 
el vicepresidente del club por-
que nosotros ya no podemos 
dirigir a otro equipo en la Copa 
Simón Bolívar, nos quedamos 
sin trabajo hasta el siguiente 
año”, apuntó el entrenador Mil-
ton Maygua. 

Por otro lado, indicó que 
no le gusta aferrarse al car-
go, pero exige que lo respeten 
como profesional y también al 
cuerpo técnico, pero exige que 
le cancelen los compromisos 
pendientes para cerrar un ciclo 
como corresponde.

EL PLANTEL DE UNIÓN, ESTE MIÉRCOLES ESTRENARÁ NUEVO DT. (FOTO: PRENSA/UNIÓN)

El estratega Milton Maygua trabajó con el plantel al mediodía de este martes y en horas de la tarde la directiva del club Unión Tarija, le hizo 
conocer que ya no era el director técnico del primer plantel y que el próximo 10 de septiembre pase a cobrar los sueldos pendientes por el 
trabajo que realizó con el plantel.

Copa Simón Bolívar – Fase Nacional

Por decisión de la directiva de Unión el DT 
Maygua dejó de ser entrenador del plantel

EL VICEPRESIDENTE DEL CLUB 
ULISES GUALLANEZ, JUNTO A MILTON 
MAYGUA. (FOTO: ARCHIVO DE UNIÓN).

EL PLANTEL DE LA PAMPA, ABRIRÁ LA FECHA TRES DEL CLAUSURA. (FOTO: PRENSA/ATF).
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La séptima fecha del campeonato inter series con clásicos departamentales, terminó con dominio favorable para los equipos con 
indumentaria celeste.

La academia cruceña volverá a las prácticas este miércoles tras el descanso otorgado por el cuerpo técnico. El objetivo es recu-
perar a sus jugadores lesionados y encarar la reanudación del torneo con el plantel completo.

Los clásicos de la Copa tuvieron hegemonía celeste

Blooming / FÚTBOL

Blooming descansa y se prepara para volver 
con plantel completo
REDACCIÓN CENTRAL/BOLINFO/TARIJA

///
Blooming atraviesa días de cal-
ma tras la contundente victo-
ria en el clásico cruceño (4-1) 
frente a Oriente Petrolero el pa-
sado domingo. Aprovechando 
el receso de la División Profe-
sional por la doble fecha de las 
Eliminatorias Sudamericanas, 
el entrenador Mauricio Soria 
determinó dar licencia a sus 
dirigidos hasta este miércoles.

“Se licenció al plantel hasta el 
miércoles. Los jugadores des-
cansarán lunes y martes”, ex-
plicó a El Deber Sports un alto 
dirigente del club, confirmando 
la decisión de priorizar la recu-
peración física y mental de los 
futbolistas.

El retorno a los entrenamien-
tos tendrá como foco la puesta 
a punto de los jugadores que 
arrastran molestias. En los últi-
mos encuentros, Martín Alaniz 
fue baja por un problema físico, 

mientras que Nahuel Acosta se 
perdió gran parte de la tempo-

rada por una prolongada lesión, 
aunque ambos deberían estar 

listos para la reanudación del 
certamen.

La expectativa en la interna 
celeste es volver a la competen-
cia con plantel completo. Ese 
será un factor clave para enca-
rar la recta final del campeona-
to, donde Blooming pretende 
consolidarse entre los primeros 
puestos y dar pelea por un lugar 
en torneos internacionales.

El próximo desafío de la aca-
demia será el 13 de septiembre, 
cuando visite a Independiente 
en Sucre por la fecha 19 del 
torneo todos contra todos. Ac-
tualmente, Blooming ocupa la 
cuarta posición con 34 puntos, 
a nueve del líder The Strongest, 
lo que mantiene viva la ilusión 
de seguir escalando en la tabla.

Con un plantel motivado tras 
el triunfo en el clásico y la posi-
bilidad de recuperar efectivos, 
Blooming busca llegar fortale-
cido al reinicio del campeona-
to y sostener su buen momento 
futbolístico.

FUENTE: ED/SPORTS.COM
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Tendencia 100% celeste en los tres 
clásicos departamentales con más 
tradición. La fecha #7 de la Copa 
Paceña, que estuvo marcada con 
puros partidos de rivalidades his-
tóricas del fútbol boliviano culmi-
nó con el color celeste triunfante 
en sus respectivos compromisos. 

Iniciando la séptima jornada 
del torneo inter series, Bolívar y 
The Strongest fueron los encarga-
dos de abrir el pasado miércoles 
la fecha copera con el clásico pa-
ceño, mismo que no tuvo muchos 
gritos de gol, pero terminó con 
la Academia paceña siendo más 
efectiva para quedarse con la vic-
toria por la mínima en el estadio 
Hernando Siles ante el combina-
do atigrado.

En tanto, para el domingo, 
Blooming y Oriente Petrolero 
sacaron chispas en el estadio Gil-
berto Parada de Montero con una 
lluvia de anotaciones que finalizó 
con goleada a favor de la Acade-
mia cruceña por 4 a 1. 

Finalmente, la fecha de clá-
sicos cerraba con el clásico co-
chabambino #161 entre Wilster-
mann y Aurora, que en la previa 
habían calentado el cara a cara 
con provocaciones indirectas 
entre ambos.

Ya desde lo deportivo, el Equi-
po del Pueblo sorprendió rápi-
damente al Aviador en el Félix 
Capriles para terminar ganando 
el duelo valluno con un 1 a 3 para 
ser el nuevo puntero del Grupo C 
de la Copa Paceña

Agregado a esto, el Celeste Va-
lluno estiró su racha sin perder 
frente a Wilsterman en un clásico 
de cualquier competición a más 
de 1100 días. 

Asimismo, como dato curioso, 
pero no menor, el otro duelo de 
cochabambinos, conocido como 
el clásico joven, tuvo el sábado a 
San Antonio Bulo Bulo, también 
con uniforme celeste derrotando 
a la U de Vinto por 2 a 0 en el es-
tadio Dr. Carlos Villegas de Entre 
Ríos. 

De esta forma, a pesar de que 
esta coincidencia de triunfos ce-

lestes en su totalidad sea poco 
frecuente en el fútbol boliviano, 
los triunfos registrados marcan 

que, los equipos mencionados se 
encuentran en un mejor presen-
te deportivo que sus tradiciona-

les rivales.

OPINION.COM.BO

EL EQUIPO DEL PUEBLO TRIUNFÓ EN EL CLÁSICO VALLUNO.

BLOOMING YA PALPITA EL CLÁSICO CRUCEÑO.
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Ronald Araujo llega a Uruguay y Bielsa 
ya trabaja con toda la plantilla
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Ronald Araujo arribó en la ma-
drugada de este martes a Uru-
guay y se puso a las órdenes del 
cuerpo técnico encabezado por 
Marcelo Bielsa, que ya cuenta 
con los 27 convocados para ju-
gar la última doble fecha de las 
eliminatorias sudamericanas 
del Mundial 2026.

Junto al central de Barcelona 
también llegaron el portero del 
Torino italiano Franco Israel, 
el centrocampista del Sporting 
Clube de Braga Rodrigo Zala-
zar y el atacante del Panathinai-
kos griego Facundo Pellistri.

Pese a que ya se encuentra 
trabajando, Araujo no será par-
te del primero de los duelos que 
jugará la selección uruguaya, 
debido a que se encuentra sus-
pendido, al igual que el lateral 
Nahitan Nández.

Este lunes, la Asociación 
Uruguaya de Fútbol dio a co-
nocer la lista de convocados 
por Marcelo Bielsa para los en-

cuentros frente a Perú y Chile, 
encabezada por el centrocam-
pista de Real Madrid Federico 
Valverde.

También aparecen el volante 
del Tottenham Hotspurs inglés 
Rodrigo Bentancur y el atacan-
te del Al-Hilal, de Arabia Saudi-

ta, Darwin Núñez, al igual que 
el centrocampista del también 
inglés Manchester United Ma-
nuel Ugarte y el lateral del Ná-
poles italiano Mathías Olivera.

También aparece entre los 
convocados el atacante del Li-
verpool local Kevin Amaro, 
quien nunca había sido citado 
para defender a la selección de 
su país.

Contrario a esto, el defensor 
de Atlético de Madrid José Ma-
ría Giménez y el extremo del 
Sporting portugués Maximilia-
no Araújo son baja por lesión.

Uruguay recibirá a Perú este 
jueves en el estadio Centenario 
de Montevideo y el próximo 9 
de septiembre jugará ante Chile 
en Santiago.

En caso de conseguir una vic-
toria en el primero de estos jue-
gos, el equipo de Bielsa sellará 
el boleto a su quinto Mundial 
consecutivo tras haber estado 
en Sudáfrica 2010, Brasil 2014, 
Rusia 2018 y Qatar 2022.

ELDEBER.COM.BO
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El delantero de la selección bra-
sileña João Pedro afirmó este 
martes que intentará un nuevo 
hito en su carrera en el estadio 
Maracaná en el partido del jue-
ves contra Chile por las elimina-
torias del Mundial 2026.

El campeón del Mundial de 
Clubes con el Chelsea recordó 
en una rueda de prensa que el 
Maracaná ha sido determinante 
en su carrera y que espera que 
su primer gol con la selección 
brasileña sea precisamente en el 
estadio de Río de Janeiro.

“El Maracaná es muy especial 
para mí porque fue donde anoté 
mi primer gol. Poder vestir la ca-
misa de Brasil en ese estadio será 
muy especial y espero anotar mi 
primer gol con la selección. Es 
algo con lo que sueño mucho”, 
aseguró el atacante del Chelsea.

Además de haber anotado su 
primer gol como profesional en 
el mítico estadio carioca, como 
jugador del Fluminense, tam-

bién fue en este escenario donde 
anotó su primer triplete.

João Pedro fue convocado por 
primera vez a la selección en no-
viembre de 2023 para los parti-
dos contra Colombia y Argenti-
na por las eliminatorias mundia-
listas, pero no llegó a jugar.

Fue convocado nuevamente a 
comienzos de este año para en-
frentar a los mismos rivales, pero 
tuvo pocos minutos de juego.

El delantero considera que 
ahora será diferente gracias a su 
evolución. “Cada vez que ven-
go aquí, vengo más preparado y 
ahora estoy en mejores condi-
ciones que cuando fui convoca-
do por primera vez”, dijo.

Afirmó que pretende mostrar-
le su versatilidad al seleccionador 
de la Canarinha, el italiano Carlo 
Ancelotti, y que puede jugar tan-
to como delantero centro como 
en la condición de creativo.

“En el fútbol europeo ya no 
hay un 9 fijo. El fútbol evolu-
cionó y yo también. Creo que 
Ancelotti me convocó porque 
le gusta lo que vengo haciendo 

en el Chelsea. Soy mucho más 
versátil. No soy el que se queda 
dentro del área esperando un 
pase. Mi estilo ahora es más ac-
tivo”, dijo.

El delantero elogió la decisión 
de Ancelotti de aprovechar que 
la selección ya garantizó su cupo 
al Mundial para probar a nue-
vos jugadores en el partido del 
próximo jueves ante Chile y en 
el del 9 de septiembre frente a 
Bolivia en El Alto.

“Es una oportunidad para 
mostrar mi fútbol”, afirmó.

ELDEBER.COM.BO

João Pedro dice que intentará un nuevo hito 
en su carrera en el Maracaná frente a Chile

Junto al central de Barcelona también llegaron el portero del Torino italiano Franco Israel, 
el centrocampista del Sporting Clube de Braga Rodrigo Zalazar y el atacante del Panathi-
naikos griego Facundo Pellistri.

RONALD ARAUJO, CENTRAL DE LA 
SELECCIÓN URUGUAYA.

JOÃO PEDRO, DELANTERO DE LA 
SELECCIÓN DE BRASIL.

FÚTBOL / SELECCIÓN DE BRASIL

“El Maracaná es muy especial para mí porque fue donde anoté mi primer gol”, afirmó 
el delantero del Chelsea.

INTERNACIONAL

Eliminatorias: 122 partidos en 7 
días y cuántos pueden clasificarse

///
Las Eliminatorias rumbo al Mundial 
2026 ya entraron en su recta final y 
se viene una doble fecha crucial en 
las que se incrementarán la cantidad 
de clasificados. Una doble fecha que 
tendrá 70 partidos en siete días en 
distintas partes del mundo ya que se 
jugarán encuentros en Sudamérica, 
Centroamérica, Europa y Africa. Y 
que tendrá a Lionel Messi en acción, 
claro que sí.

La actividad comenzará este miér-
coles 3 con Seychelles vs. Gabón (em-
pieza las 10) y se cerrará el martes 9 
con Costa Rica-Haití y Honduras-Ni-
caragua, que comenzarán a las 23 de 
la Argentina. En el medio, termina-
rán las Eliminatorias en Sudamérica 
y quedarán dos fechas en los distintos 
grupos de África, mientras que arran-
carán los tres zonas finales en Conca-
caf e iniciarán sus caminos gigantes 
como Alemania, Francia, Portugal y 
España, entre otros en Europa.

Uno por uno, los 122 partidos 
en 7 días

Miércoles 3 de septiembre
CAF (África)
10:00 AM | Seychelles vs. Gabón

Jueves 4 de septiembre
CAF (África)
10:00 AM | Chad vs. Ghana
1:00 PM | Guinea-Bissau vs. Sierra 
Leona
1:00 PM | Angola vs. Libia
 1:00 PM | Mauricio vs. Cabo Verde
1:00 PM | Santo Tomé y Príncipe vs. 
Guinea Ecuatorial
1:00 PM | Madagascar vs. República 
Centroafricana
4:00 PM | Camerún vs. Eswatini
4:00 PM | Argelia vs. Botswana
4:00 PM | Túnez vs. Liberia
4:00 PM | Mali vs. Comoras

UEFA (Europa)
11:00 AM | Kazajistán vs. Gales
1:00 PM | Georgia vs. Turquía
1:00 PM | Lituania vs. Malta
3:45 PM | Eslovaquia vs. Alemania
3:45 PM | Luxemburgo vs. Irlanda 

del Norte
3:45 PM | Bulgaria vs. España
3:45 PM | Países Bajos vs. Polonia
3:45 PM | Liechtenstein vs. Bélgica
CONCACAF (Norteamérica, 
Centroamérica y el Caribe)
6:30 PM | Surinam vs. Panamá
11:00 PM | Guatemala vs. El Salvador

CONMEBOL (Sudamérica)
8:30 PM | Argentina vs. Venezuela
8:30 PM | Colombia vs. Bolivia
8:30 PM | Uruguay vs. Perú
8:30 PM | Paraguay vs. Ecuador
9:30 PM | Brasil vs. Chile

Viernes 5 de septiembre
CAF (África)
9:00 AM | Sudán del Sur vs. República 
Democrática del Congo
9:00 AM | Somalia vs. Guinea
10:00 AM | Kenia vs. Gambia
10:00 AM | Nambia vs. Malaui
1:00 PM | Yibutí vs. Burkina Faso
1:00 PM | Lesoto vs. Sudáfrica
1:00 PM | Benín vs. Zimbabue
1:00 PM | República del Congo vs. 
Tanzania
1:00 PM | Uganda vs. Mozambique
4:00 PM | Egipto vs. Etiopía
4:00 PM | Senegal vs. Sudán
4:00 PM | Mauritania vs. Togo
4:00 PM | Marruecos vs. Níger
4:00 PM | Costa de Marfil vs. Burundi

UEFA (Europa)
3:45 PM | Suiza vs. Kosovo
3:45 PM | Eslovenia vs. Suecia
3:45 PM | Dinamarca vs. Escocia
3:45 PM | Grecia vs. Bielorrusia
3:45 PM | Ucrania vs. Francia
3:45 PM | Islandia vs. Azerbaiyán
3:45 PM | Italia vs. Estonia
3:45 PM | Moldavia vs. Israel
3:45 PM | Islas Feroe vs. Croacia
345 PM | Montenegro vs. República 
Checa

CONCACAF (Norteamérica, 
Centroamérica y el Caribe)
7:00 PM | Bermudas vs. Jamaica
9:00 PM | Trinidad y Tobago vs. Cu-
razao
9:00 PM | Haití vs. Honduras
11:00 PM | Nicaragua vs. Costa Rica

OLE.COM.AR

Desde este miércoles, el camino rumbo al Mundial 2026 
sigue con todo: habrá nuevos clasificados de Sudamérica 
y África.

LO QUE VIENE DE LAS ELIMINATORIAS.
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BARCELONA

Lamine Yamal se ajusta la corona
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///
Lamine Yamal no deja de sor-
prender. Por su descomunal talen-
to futbolístico y por su asombrosa 
personalidad, en la que sobresalen 
su autoconfianza, su decisión, su 
atrevimiento y su ambición. Sólo 
se han disputado tres jornadas de 
LaLiga y el joven futbolista ya ha 
superado otro récord fruto de su 
determinación, que es aceptada 
por sus compañeros. 

Lamine marcó este pasado 
domingo en Vallecas su primer 
gol de penalti en LaLiga. En una 
acción un tanto polémica, Mateo 
Busquets Ferrer castigó, sin la 
asistencia del VAR que no fun-
cionaba, duramente un contacto 
de Chavarría al culé en el minuto 
37. Raphinha tenía el balón en las 
manos y se disponía a lanzarlo, 
Lewandowski es quien los acos-
tumbra a asumir pero no estaba 
sobre el césped, pero el interna-
cional español le pidió a su com-
pañero y amigo chutarlo él. Y el 
brasileño, especialista en estos 
disparos, se lo concedió. “Me lo 
han hecho a mí y me he visto con 

la confianza de tirarlo. Yo siempre 
estoy abierto a ayudar al equipo”, 
explicó el de Rocafonda tras el 
encuentro.

Selección
Con su acertado lanzamiento 

desde los once metros en Vallecas, 
Lamine Yamal se convirtió el ju-
gador más joven en marcar un gol 
de penalti en la competición en 
el siglo XXI con tan solo 18 años 
y 49 días, según Opta. Con la se-
lección española, con la que estos 
días está concentrado, ya había 
transformado una pena máxima: 
fue contra Francia en las pasadas 
semifinales de la Nations League. 

Pero no es la primera vez esta 

temporada que el canterano culé, 
que luce sin presión el dorsal nú-
mero 10, asume galones. Contra 
el Mallorca, en la primera jor-
nada de LaLiga 25-26, también 
solicitó él tirar una falta directa. 
Y sus compañeros aceptaron su 
petición. Es uno de los jugadores 
más desequilibrantes del equi-
po y se ha convertido, pese a su 
corta edad, en un futbolista con 
voz, mando y voto en el equipo 
catalán. 

Sin techo
Lamine Yamal, que se codea 

con los grandes jugadores del 
fútbol mundial y es un claro can-
didato al Balón de Oro, no sólo no 
deja de recoger elogios y premios 
sino que tampoco para de superar 
registros. Algunos de los récords 
que ostenta el internacional espa-
ñol son: es el futbolista más joven 
en marcar y en ser titular de La-
Liga; el más precoz en debutar y 
lograr un tanto con la selección 
española; el azulgrana con menos 
edad que se ha estrenado en la 
Champions League...

FUENTE: MARCA.COM

El culé, de 18 años, pide tirar las faltas y los lanzamientos de penalti: y el equipo se los cede

LAMINE YAMAL

US OPEN

Carlos Alcaraz llega intocable a su 
octava semifinal consecutiva

///
La regularidad de Carlos Alcaraz 
—ocho semifinales consecutivas 
en el circuito que pueden ser fi-
nales si gana el viernes al ganador 
del partido entre Novak Djokovic 
y Taylor Fritz— le permite sumar 
hoy la friolera de 9.340 puntos en 
el presente curso. Estos son 485 
más que en todo 2023, la que 
hasta la fecha había sido su me-
jor temporada como profesional.

Alcaraz, verdugo de Jiri Lehec-
ka, por 6-4, 6-2 y 6-4, disputará 
su novena semifinal en un gran 
escenario. Deja atrás las ocho de 
Manolo Santana y por delante 
resta Rafael Nadal, con 38. Será 
la primera vez en la que llega a la 
cita sin haber concedido un solo 
set y sólo en Roland Garros 2023 
cedió menos juegos en el camino 
(40 por 46): “Estoy sintiendo la 
bola muy bien. Estoy contento de 
cómo voy progresando mental-
mente, cómo lidio con momentos 
difíciles mejor que antes. Estoy en 
el momento de mayor madurez 
de mi carrera”, reflexiona.

En el deporte en general y en el 
tenis en particular hay una cosa 
que no miente y son las estadísti-
cas. Carlitos suma 59 triunfos en 
el curso, 14 más que Alexander 
Zverev, el segundo en esa clasi-
ficación y que quedó apeado en 
la tercera ronda ante Felix Au-
ger-Aliassime.

Desde que perdió en el debut 
del Miami Open con David Go-
ffin, el pupilo de Juan Carlos Fe-
rrero ha estado siempre el último 
día de competición luchando por 
el trofeo. Sinner llegó a las ocho 

finales, entre Cincinnati 2024 y 
Roland Garros 2025. A por ellas 
que va el tenista de El Palmar. 
Desde el año 2000, sólo el Big 
Three, Roger Federer (17), Novak 
Djokovic (17) y Nadal (9) llega-
ron a más finales de carrerilla.

De las ocho veces que se plantó 
antes en la penúltima ronda de un 
major decantó seis a su favor. Las 
dos derrotas fueron en 2023, con 
Djokovic (Roland Garros) y Da-
niil Medvedev (US Open).

Intento no pensar en el número 
uno porque sería ponerme más 
presión sobre mí

Carlos Alcaraz

Rotura inicial
Alcaraz ganó el sorteo y eligió 

restar. Sacó reditó desde el primer 
juego porque logró el break, en 
parte facilitado por las dos dobles 
faltas del rival checo. El guión se 
repitió en el segundo set. 

Lehecka jugaba por primera 
vez en la Arthur Ashe, la que se 
ha convertido en la segunda casa 
del murciano en Nueva York. Ca-
paz de conectar segundos servi-
cios a 180 kilómetros por hora es 
casi imposible plantarle cara. Esa 
era la sensación de Jiri, parecida 
a la que había sentido el lunes 
Alexander Bublik con Sinner. 
Triple 6-1.

En las filas de honor estaba el 
golfista Sergio García, gran afi-
cionado al tenis y con el que se 
retará al golf este miércoles en un 
campo cercano. Alucinaba, como 
todos, con los tiros ganadores del 
número dos mundial. En el sépti-
mo juego llegó la tercera rotura.

MARCA.COM

Pasa por encima de Lehecka y llega por primera vez a la 
penúltima ronda de un grande sin ceder sets

PASA POR ENCIMA DE LEHECKA Y LLEGA POR PRIMERA VEZ A LA PENÚLTIMA RONDA 
DE UN GRANDE SIN CEDER SET

REAL MADRID

Peligro de ‘desconexión’ para Thiago Pitarch

///
Thiago Pitarch vive un sueño con 
su ‘ascenso’ al primer equipo. Una 
buena noticia para el jugador que, 
sin embargo, esconde otra mala: 
lleva 20 días sin disputar un solo 
minuto. La joven joya madridis-
ta no juega desde el pasado 13 de 
agosto, cuando disputó 45 mi-
nutos en el cuarto amistoso de 
pretemporada del Castilla, ante el 
Valencia Mestalla. 

El día anterior había viajado 
con el Real Madrid a Austria para 
participar en el amistoso ante el 
WSG Tirol, en el acabó disputan-
do apenas siete minutos. Una cir-
cunstancia que condicionó su ac-
tuación al día siguiente con el filial 
en el mencionado amistoso ante 
el Valencia Mestalla, participando 
sólo en el primer tiempo. Arbeloa 
lo puso de titular, pero no quiso 
arriesgar más de la cuenta con el 
centrocampista recién bajado del 
avión y lo sustituyó al descanso. 

Pérdida de protagonismo en 
el campo

Desde entonces, Thiago Pitarch 
no ha vuelto a estar a las órdenes 
de Arbeloa. Tampoco ha vuelto a 
jugar ni un solo minuto, ni con el 

Real Madrid ni con el Castilla. El 
joven centrocampista ha estado en 
el día a día del primer equipo y ha 
entrado en las tres convocatorias 
ante Osasuna, Oviedo y Mallor-
ca, lo que le ha alejado del filial. 
Con el Castilla no jugó en los dos 
últimos partidos de preparación 
(Ibiza y Alcorcón) ni tampoco el 
pasado sábado en el estreno ligue-
ro de los chicos de Arbeloa, ante 
el Lugo. 

Un escenario que sitúa a Thiago 
Pitarch en serio peligro de ‘desco-
nexión’ por falta de minutos. El 
canterano se ha quedado sin par-
ticipación en plena pretemporada 
y eso es algo que preocupa y que 
el Madrid podría valorar a su re-
greso de la selección. Thiago jugó 
completos los dos primeros par-

tidos de preparación del Castilla 
ante Marbella y Racing de Ferrol 
y desde entonces entró en una di-
námica que le ha alejado del pro-
tagonismo del campo. De hecho, 
reaparecerá en el césped lejos del 
Real Madrid, una vez que partici-
pará en mayor o menor medida 
en los dos amistosos ante Francia 
para los que ha sido convocado 
con la selección sub 20.   

La ‘amenaza’ del Mundial 
sub 20

La convocatoria con la selección 
puede aliviar provisionalmente su 
falta de minutos en las últimas se-
manas, pero también esconde una 
‘trampa’. Y es que entre en la lista 
definitiva para el Mundial sub 20, 
que se celebrará a partir del 27 de 
septiembre, y que haría que Xabi 
Alonso y Arbeloa (también Julián 
López de Lerma en el Juvenil A 
para la Youth League) pudiesen 
perder al jugador durante un mes, 
en función de lo lejos que llegase 
el combinado de Paco Gallardo en 
la cita mundialista. Una circuns-
tancia que obligaría a Thiago Pi-
tarch a casi empezar de cero a su 
vuelta tras haber sido la gran sen-
sación del verano en Valdebebas.
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Su presencia con Xabi le ha supuesto una gran pérdida de minutos en las últimas semanas

THIAGO PITARCH, EN EL CENTRO DE 
LA IMAGEN, EN UN AMISTOSO DE 

PRETEMPORADA CON EL CASTILLA.

Independencia financiera para adultos mayores: 
cómo generar ingresos extra más allá de la pensión
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El 28 de agosto es el “Día de los 
Abuelos” o “Día Nacional del 

Adulto Mayor”. ¿Cómo pueden 
las personas mexicanas mayores 
fortalecer su situación económica? 
¿Cómo pueden generar ingresos 
extra confiables más allá de la 
pensión?

A los 60 años y más, muchas 
personas no han perdido su fres-
cura y fuerza física, incluso gozan 
de buena salud. Por eso, el hecho 
de que busquen generar ingresos 
adicionales demuestra su energía, 
resiliencia e independencia.

El mundo está lleno de posibi-
lidades para poder generar ingre-
sos extra. Ya sea emprendimientos 
de bajo costo, inversiones seguras 
o actividades freelance, especial-
mente cuando la pensión no es su-
ficiente para mantener la indepen-
dencia financiera y calidad de vida.

A menudo, la sociedad subes-
tima el potencial de las personas 
mayores. Sin embargo, su expe-
riencia y sabiduría son activos 
invaluables. Para ellos, buscar 
nuevas oportunidades de gene-
rar ingresos extra puede ser una 
forma de mantenerse activos, so-

cialmente conectados y con un 
propósito.
50 ideas para que los adul-
tos mayores generen ingre-
sos extras

Mantenerse activo económi-
camente y generar ingresos adi-
cionales puede ser una excelente 
manera de preservar la indepen-
dencia y el bienestar. Aquí hay 50 
ideas divididas en categorías para 
que los adultos mayores puedan 
explorar, combinando flexibilidad, 
aprovechamiento de la experien-
cia y bajo riesgo.
Trabajo freelance desde 
casa

Estas opciones permiten tra-
bajar con horarios flexibles y sin 
necesidad de desplazamientos.
• Redacción y edición de textos: 

Escribir artículos, blogs o edi-
tar documentos.

• Asistente virtual: Gestionar co-
rreos, agendas y tareas admi-
nistrativas para empresas.

• Corrector de estilo: Revisar la 
gramática y ortografía de libros 
o tesis.

• Traductor: Si manejas otro 
idioma, puedes traducir docu-

mentos o textos.
• Transcriptionista: Transcribir 

audios a texto.
• Locutor: Grabar audios para 

anuncios o audiolibros.
• Consultor en línea: Ofrecer 

consultoría en su área de expe-
riencia. Por ejemplo: marketing, 
finanzas, recursos humanos.

• Tutor en línea: Enseñar mate-
rias escolares o habilidades a 
distancia.

• Soporte técnico remoto: Ayu-
dar a personas con problemas 
tecnológicos básicos.

• Diseño gráfico simple: Crear 
logos o imágenes para redes 
sociales con herramientas sen-
cillas.

• Gestión de redes sociales: Ayu-
dar a pequeños negocios a ma-
nejar sus perfiles.

• Investigación de mercado: Par-
ticipar en encuestas y estudios 
de opinión en línea.

Pequeños emprendimientos 
para generar ingresos extras

Estas ideas se basan en habili-
dades personales y pasatiempos 
que se pueden convertir en un 
negocio.
• Venta de productos artesana-

les: Tejer, bordar, hacer joyería, 
jabones o velas.

• Repostería o cocina casera: 
Vender pasteles, galletas, con-
servas o mermeladas.

• Clases o talleres: Enseñar un 

pasatiempo como costura, pin-
tura, música o jardinería.

• Servicios de cuidado de mas-
cotas: Pasear perros o cuidar 
mascotas a domicilio.

• Cuidado de plantas: Ofrecer 
servicios de jardinería o cui-
dado de plantas de interior.

• Servicios de limpieza: Ofrecer 
limpieza por horas para casas o 
oficinas pequeñas.

• Organizador de espacios: Ayu-
dar a otras personas a organi-
zar sus hogares.

• Reparación de ropa: Arreglar 
dobladillos, cremalleras o 
prendas de vestir.

• Cuidado de niños: Ofrecerse 
como niñera de confianza.

• Guía turístico local: Si conoces 
bien tu ciudad, puedes organi-
zar tours a pie.

• Lavado y planchado de ropa: 
Ofrecer el servicio a vecinos o 
conocidos.

• Carpintería o reparación de 
muebles: Restaurar o crear pe-
queños objetos de madera.

• Fotografía: Ofrecer sesiones de 
fotos para eventos pequeños o 
retratos familiares.

ESTAFADORES USAN A ‘LUIS MIGUEL’ PARA ESTAFADORES USAN A ‘LUIS MIGUEL’ PARA 
ENGAÑARTE CON FALSAS INVERSIONESENGAÑARTE CON FALSAS INVERSIONES

¿Cómo fijar mi 
salario como 

emprendedor?
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Los 10 errores que te impiden cerrar una venta
¿Te sucede que inviertes tiempo 

y esfuerzo, pero simplemente 
no logras cerrar una venta? Esto 
suele ser consecuencia de errores 
que pueden corregirse. Identifí-
calos y conviértete en un vende-
dor más certero y confiable.

Cerrar una venta no es solo 
cuestión de presentar un buen 
producto, también requiere es-
trategia y tacto. Según HubSpot, 
el 36% de los vendedores afirma 
que cerrar una venta es su mayor 
reto en ventas B2B, mientras que 
las tasas promedio de cierre ron-
dan apenas el 29% tras más de 60 
interacciones con el cliente. Re-
conocer y evitar los errores más 
comunes al cerrar una venta es 
fundamental para mejorar este 
índice; aquí te presentamos 10 
fallas frecuentes.

Evita estos 10 fallos y mejora tu 
tasa de cierrede venta

1. Hablar más de lo que es-
cuchas

Una falla recurrente es hablar 
demasiado en lugar de escuchar 
activamente al cliente. El vende-
dor promedio habla el 65% del 
tiempo, mientras los mejores 
cierran más cuando solo hablan 
el 43% del tiempo. Escuchar per-

mite comprender verdaderamente 
las necesidades del cliente y ajus-
tar la propuesta efectivamente.

2. No conocer bien al cliente 
ideal

No tener definido con claridad 
a quién le vendes provoca men-
sajes genéricos que no resuenan. 
Identifica y comprende el perfil 
de tu cliente ideal para adaptar 
tu enfoque con mayor precisión 
y relevancia.

3. No hacer seguimiento 
adecuado

Muchos cierres se pierden por 
no seguir oportuna y constante-
mente a los prospectos. Utiliza 

herramientas como CRM y define 
una estrategia clara de seguimien-
to (llamadas, correos, mensajes) 
para mantenerte presente sin ser 
invasivo.

4. Intentar cerrar sin cubrir 
objeciones

Forzar el cierre antes de escu-
char y resolver las dudas y obje-
ciones del cliente es una estrategia 
fallida. Comprende los temores 
del prospecto, empatiza y ofre-
ce respuestas claras para ayudar 
a avanzar hacia la decisión de 
compra.

5. Fallar al pedir lo que quie-
res

A menudo los vendedores no 
hacen un cierre explícito; envían 
propuestas sin una llamada a la 
acción clara.

Frases como “¿podría firmarlo 
hoy?” son necesarias para guiar la 
conversación hacia el sí definitivo.

6. Cerrar solo una vez
Considerar que bastó una sola 

“jugada” para cerrar la venta re-
duce tus probabilidades. Los cie-
rres efectivos suelen involucrar 
múltiples “mini-cierres” progresi-
vos que dan avance y confianza al 
prospecto hacia la decisión final.

7. No crear urgencia
Cerrar con éxito requiere que el 

cliente perciba la importancia de 
actuar ahora. Explícales qué ga-
nan si actúan pronto y qué pier-
den si se demoran; así aumentas 
la probabilidad de que se decidan 
positivamente.

8. No seguir el proceso de 
compra del cliente

Presionar el cierre cuando el 
prospecto no está listo, o quedarse 
estático cuando sí lo está, genera 
fricción. Alinea tu ritmo al suyo, 
guíalo sin abrumarlo, para avan-
zar sin forzar el paso.

9. Usar afirmaciones en lu-
gar de preguntas

Los cierres deben ser plantea-
dos como preguntas que inviten 
a una respuesta, no afirmaciones 
que permitan salirse. Preguntas 
como “¿cómo te sentirías comen-
zando este proyecto hoy?” son 
mucho más poderosas y efectivas 
que afirmaciones genéricas.

10. No planificar el cierre de 
la venta

Al igual que se preparan las 
propuestas, es necesario planifi-
car cómo cerrarás la venta: pien-
sa en posibles objeciones, puntos 
clave del acuerdo y concesiones 
razonables. La improvisación 
puede costarte la venta en el úl-
timo momento.

Cerrar ventas exitosamente no 
es el resultado de una sola deci-
sión, sino de una serie de pasos 
sincronizados que requieren es-
cucha, empatía, estrategias claras 
y buen timing. Evitar estos 10 
errores te acerca significativa-
mente a lograr cierres consisten-
tes y productividad comercial 
duradera. Ajusta tu enfoque y 
convierte más oportunidades en 
ventas concretadas.



Independencia financiera para adultos mayores: 
cómo generar ingresos extra más allá de la pensión
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El 28 de agosto es el “Día de los 
Abuelos” o “Día Nacional del 

Adulto Mayor”. ¿Cómo pueden 
las personas mexicanas mayores 
fortalecer su situación económica? 
¿Cómo pueden generar ingresos 
extra confiables más allá de la 
pensión?

A los 60 años y más, muchas 
personas no han perdido su fres-
cura y fuerza física, incluso gozan 
de buena salud. Por eso, el hecho 
de que busquen generar ingresos 
adicionales demuestra su energía, 
resiliencia e independencia.

El mundo está lleno de posibi-
lidades para poder generar ingre-
sos extra. Ya sea emprendimientos 
de bajo costo, inversiones seguras 
o actividades freelance, especial-
mente cuando la pensión no es su-
ficiente para mantener la indepen-
dencia financiera y calidad de vida.

A menudo, la sociedad subes-
tima el potencial de las personas 
mayores. Sin embargo, su expe-
riencia y sabiduría son activos 
invaluables. Para ellos, buscar 
nuevas oportunidades de gene-
rar ingresos extra puede ser una 
forma de mantenerse activos, so-

cialmente conectados y con un 
propósito.
50 ideas para que los adul-
tos mayores generen ingre-
sos extras

Mantenerse activo económi-
camente y generar ingresos adi-
cionales puede ser una excelente 
manera de preservar la indepen-
dencia y el bienestar. Aquí hay 50 
ideas divididas en categorías para 
que los adultos mayores puedan 
explorar, combinando flexibilidad, 
aprovechamiento de la experien-
cia y bajo riesgo.
Trabajo freelance desde 
casa

Estas opciones permiten tra-
bajar con horarios flexibles y sin 
necesidad de desplazamientos.
• Redacción y edición de textos: 

Escribir artículos, blogs o edi-
tar documentos.

• Asistente virtual: Gestionar co-
rreos, agendas y tareas admi-
nistrativas para empresas.

• Corrector de estilo: Revisar la 
gramática y ortografía de libros 
o tesis.

• Traductor: Si manejas otro 
idioma, puedes traducir docu-

mentos o textos.
• Transcriptionista: Transcribir 

audios a texto.
• Locutor: Grabar audios para 

anuncios o audiolibros.
• Consultor en línea: Ofrecer 

consultoría en su área de expe-
riencia. Por ejemplo: marketing, 
finanzas, recursos humanos.

• Tutor en línea: Enseñar mate-
rias escolares o habilidades a 
distancia.

• Soporte técnico remoto: Ayu-
dar a personas con problemas 
tecnológicos básicos.

• Diseño gráfico simple: Crear 
logos o imágenes para redes 
sociales con herramientas sen-
cillas.

• Gestión de redes sociales: Ayu-
dar a pequeños negocios a ma-
nejar sus perfiles.

• Investigación de mercado: Par-
ticipar en encuestas y estudios 
de opinión en línea.

Pequeños emprendimientos 
para generar ingresos extras

Estas ideas se basan en habili-
dades personales y pasatiempos 
que se pueden convertir en un 
negocio.
• Venta de productos artesana-

les: Tejer, bordar, hacer joyería, 
jabones o velas.

• Repostería o cocina casera: 
Vender pasteles, galletas, con-
servas o mermeladas.

• Clases o talleres: Enseñar un 

pasatiempo como costura, pin-
tura, música o jardinería.

• Servicios de cuidado de mas-
cotas: Pasear perros o cuidar 
mascotas a domicilio.

• Cuidado de plantas: Ofrecer 
servicios de jardinería o cui-
dado de plantas de interior.

• Servicios de limpieza: Ofrecer 
limpieza por horas para casas o 
oficinas pequeñas.

• Organizador de espacios: Ayu-
dar a otras personas a organi-
zar sus hogares.

• Reparación de ropa: Arreglar 
dobladillos, cremalleras o 
prendas de vestir.

• Cuidado de niños: Ofrecerse 
como niñera de confianza.

• Guía turístico local: Si conoces 
bien tu ciudad, puedes organi-
zar tours a pie.

• Lavado y planchado de ropa: 
Ofrecer el servicio a vecinos o 
conocidos.

• Carpintería o reparación de 
muebles: Restaurar o crear pe-
queños objetos de madera.

• Fotografía: Ofrecer sesiones de 
fotos para eventos pequeños o 
retratos familiares.
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¿Cómo fijar mi 
salario como 

emprendedor?
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Los 10 errores que te impiden cerrar una venta
¿Te sucede que inviertes tiempo 

y esfuerzo, pero simplemente 
no logras cerrar una venta? Esto 
suele ser consecuencia de errores 
que pueden corregirse. Identifí-
calos y conviértete en un vende-
dor más certero y confiable.

Cerrar una venta no es solo 
cuestión de presentar un buen 
producto, también requiere es-
trategia y tacto. Según HubSpot, 
el 36% de los vendedores afirma 
que cerrar una venta es su mayor 
reto en ventas B2B, mientras que 
las tasas promedio de cierre ron-
dan apenas el 29% tras más de 60 
interacciones con el cliente. Re-
conocer y evitar los errores más 
comunes al cerrar una venta es 
fundamental para mejorar este 
índice; aquí te presentamos 10 
fallas frecuentes.

Evita estos 10 fallos y mejora tu 
tasa de cierrede venta

1. Hablar más de lo que es-
cuchas

Una falla recurrente es hablar 
demasiado en lugar de escuchar 
activamente al cliente. El vende-
dor promedio habla el 65% del 
tiempo, mientras los mejores 
cierran más cuando solo hablan 
el 43% del tiempo. Escuchar per-

mite comprender verdaderamente 
las necesidades del cliente y ajus-
tar la propuesta efectivamente.

2. No conocer bien al cliente 
ideal

No tener definido con claridad 
a quién le vendes provoca men-
sajes genéricos que no resuenan. 
Identifica y comprende el perfil 
de tu cliente ideal para adaptar 
tu enfoque con mayor precisión 
y relevancia.

3. No hacer seguimiento 
adecuado

Muchos cierres se pierden por 
no seguir oportuna y constante-
mente a los prospectos. Utiliza 

herramientas como CRM y define 
una estrategia clara de seguimien-
to (llamadas, correos, mensajes) 
para mantenerte presente sin ser 
invasivo.

4. Intentar cerrar sin cubrir 
objeciones

Forzar el cierre antes de escu-
char y resolver las dudas y obje-
ciones del cliente es una estrategia 
fallida. Comprende los temores 
del prospecto, empatiza y ofre-
ce respuestas claras para ayudar 
a avanzar hacia la decisión de 
compra.

5. Fallar al pedir lo que quie-
res

A menudo los vendedores no 
hacen un cierre explícito; envían 
propuestas sin una llamada a la 
acción clara.

Frases como “¿podría firmarlo 
hoy?” son necesarias para guiar la 
conversación hacia el sí definitivo.

6. Cerrar solo una vez
Considerar que bastó una sola 

“jugada” para cerrar la venta re-
duce tus probabilidades. Los cie-
rres efectivos suelen involucrar 
múltiples “mini-cierres” progresi-
vos que dan avance y confianza al 
prospecto hacia la decisión final.

7. No crear urgencia
Cerrar con éxito requiere que el 

cliente perciba la importancia de 
actuar ahora. Explícales qué ga-
nan si actúan pronto y qué pier-
den si se demoran; así aumentas 
la probabilidad de que se decidan 
positivamente.

8. No seguir el proceso de 
compra del cliente

Presionar el cierre cuando el 
prospecto no está listo, o quedarse 
estático cuando sí lo está, genera 
fricción. Alinea tu ritmo al suyo, 
guíalo sin abrumarlo, para avan-
zar sin forzar el paso.

9. Usar afirmaciones en lu-
gar de preguntas

Los cierres deben ser plantea-
dos como preguntas que inviten 
a una respuesta, no afirmaciones 
que permitan salirse. Preguntas 
como “¿cómo te sentirías comen-
zando este proyecto hoy?” son 
mucho más poderosas y efectivas 
que afirmaciones genéricas.

10. No planificar el cierre de 
la venta

Al igual que se preparan las 
propuestas, es necesario planifi-
car cómo cerrarás la venta: pien-
sa en posibles objeciones, puntos 
clave del acuerdo y concesiones 
razonables. La improvisación 
puede costarte la venta en el úl-
timo momento.

Cerrar ventas exitosamente no 
es el resultado de una sola deci-
sión, sino de una serie de pasos 
sincronizados que requieren es-
cucha, empatía, estrategias claras 
y buen timing. Evitar estos 10 
errores te acerca significativa-
mente a lograr cierres consisten-
tes y productividad comercial 
duradera. Ajusta tu enfoque y 
convierte más oportunidades en 
ventas concretadas.



Cuidado: estafadores usan a ‘Luis Miguel’ para 
engañarte con falsas inversiones
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La Condusef ha encendido 
los focos de alerta: esta-

fadores están usando la ima-
gen del famoso cantante Luis 
Miguel —en perfiles supues-
tamente verificados— para en-
gañar a usuarios en redes socia-
les con promesas de inversiones 
rápidas y de alto rendimiento.

Detrás de esa pantalla atracti-
va se esconden técnicas refina-
das impulsadas por inteligencia 
artificial, que pueden vaciar tu 
bolsillo y hasta hundir tu con-
fianza en lo que ves en línea. En 
un México donde las redes digi-
tales son parte del día a día, esta 
alerta nos recuerda que la cautela 
nunca está de más.

El gancho de la celebridad 
de Luis Miguel

El método comienza con una 
solicitud de amistad, aparente-
mente inocente, de un perfil 
que imita a Luis Miguel y que 
muchas veces incluso porta una 
verificación azul. Ese guiño de 
legitimidad baja nuestra guar-
dia y abre la puerta al engaño.

“Recibir una solicitud de amis-
tad en plataformas de personali-

dades famosas, como Luis Mi-
guel, podría ser el inicio de una 
estafa” advirtió la Condusef.

Promesas irreales y ries-
gos financieros

En cuanto aceptas, el diálogo 
gira hacia supuestas “inversio-
nes rápidas y con altas ganan-
cias”. Suenan atractivas, pero 
funcionan como carnada: soli-
citan datos sensibles o dinero, 
redirigiendo la transacción a 
plataformas no reguladas.

“Ofrecen inversiones rápidas 
y de alto rendimiento … los da-
tos recolectados son redirigidos 
a sitios no regulados” señala la 
alerta.

Inteligencia artificial como 
disfraz engañoso

Estos estafadores ahora uti-
lizan herramientas de IA para 
crear mensajes, audios o fotos 
falsificadas que parecen autén-
ticas. Eso eleva el nivel de sofis-
ticación y engaño: la “conexión 
emocional” fabricada baja aún 
más el escepticismo del usuario.

La nota explica que “utilizan 

herramientas de inteligencia 
artificial para que sus anuncios 
parezcan más creíbles”.

El desenlace: bloqueo a 
‘Luis Miguel’ y desaparición

Una vez que tienen tu in-
formación o tu dinero, desa-
parecen. Bloquean todos los 
canales de comunicación y se 
esfuman; tú, atrapado con una 
estafa difícil de rastrear. Resta-
blecer la confianza o recuperar 
los recursos se convierte en una 
batalla cuesta arriba.

Reglas para no caer en la 
trampa

La Condusef es clara:
• Nunca compartas datos ban-

carios ni contraseñas con 
desconocidos.

• Desconfía de enlaces tenta-
dores.

• No realices inversiones a tra-
vés de redes sociales.

• Denuncia cualquier perfil 
sospechoso.

• Estas acciones simples pue-
den ser tu muro de conten-

ción frente al fraude.

El riesgo colectivo de la 
hiperconectividad

Vivimos en una era en la que 
“lo viral” mueve emociones. El 
uso de la figura pública como 
carnada apela a ese deseo de 
cercanía con la celebridad. 
Pero como advierten los ex-
pertos, cuando algo suena de-
masiado bueno para ser cierto, 
casi siempre lo es. Las redes no 
olvidan la difusión de fraude —
actuar rápido y con prudencia 
es clave—.

Inteligencia artificial im-
pulsa estafas con celebri-
dades como Luis Miguel

Las estafas digitales que su-
plantan a figuras como Luis 
Miguel nos recuerdan lo vulne-
rables que somos en el mundo 
virtual. Aprender a distinguir 
lo legítimo de lo fabricado, ve-
rificar perfiles y reportar mo-
vimientos sospechosos no solo 
protege tu dinero, también re-
fuerza la seguridad colectiva. 
En el ciberespacio, la preven-
ción es tu mejor defensa.

Aunque muchos emprendedores 
en etapas tempranas no suelen 

ponerse un salario, es importante 
contar con uno para no afectar ni la 
vida personal ni la estabilidad de la 
empresa. Trabajar “gratis” indefin-
idamente puede parecer que ayuda 
al negocio, pero en realidad pone 
en riesgo tus finanzas personales y 
desvaloriza tu esfuerzo.

Asignarte un sueldo adecuado, 
por modesto que sea al inicio, te 
brinda tranquilidad para cubrir tus 
necesidades básicas mientras im-
pulsas tu proyecto. Se trata de evi-
tar tanto el extremo de no pagarte 
nada como el de fijarte un sueldo 
excesivo que ahogue las finanzas 
del emprendimiento. El objetivo 
es lograr un balance donde puedas 
dedicarte 100% a hacer crecer la 
compañía sin preocuparte por pa-
gar la renta mañana, pero sin poner 
en peligro la salud del negocio.

Factores para definir tu sala-
rio emprendedor

No existe una fórmula única ni 
universal para determinar el suel-
do de un fundador; la cantidad 
depende del modelo de negocio, 
el crecimiento de la empresa y los 
objetivos personales.

Sin embargo, sí hay criterios 

clave a considerar. Uno es tomar 
como referencia el salario medio 
en tu sector o profesión, ajustán-
dolo a la realidad de tu empresa y 
a tus necesidades personales. Otro 
factor fundamental es la utilidad o 
beneficio neto de tu negocio tras 
cubrir todos los gastos e impues-
tos: de allí saldrá el margen que 
tienes para pagarte. Muchos ex-
pertos sugieren destinar alrededor 
del 20% al 30% de la utilidad neta 
del negocio a la remuneración del 
emprendedor.

También influye el nivel de ries-
go e incertidumbre que asumes: al 
ser dueño afrontas más responsabi-
lidades, por lo que es justo recom-
pensar ese esfuerzo, ya sea con un 
pequeño extra en tu sueldo o reser-
vando parte de las ganancias como 
fondo de emergencia.

Por último, considera la etapa 

de crecimiento en que se encuen-
tra tu empresa: si estás empezando 
o en plena expansión, es posible 
que necesites reinvertir una por-
ción importante de las ganancias 
y mantener tu salario en un nivel 
moderado; en cambio, si el negocio 
ya está consolidado y genera ingre-
sos estables, puedes permitirte au-
mentar tu sueldo o incluso repartir 
dividendos.

En resumen, tu remuneración 
debe ser proporcional al valor que 
aportas y a la realidad de tu em-
prendimiento, buscando siempre 
un equilibrio justo y sostenible.

¿Cuándo y cuánto comenzar 
a pagarte?

El momento ideal para empezar 
a pagarte depende de la disponi-
bilidad de recursos y la etapa de 
tu emprendimiento. En la prácti-

ca, al inicio muchos fundadores 
aplazan su salario porque no hay 
presupuesto ni inversión suficien-
te durante las primeras fases. Por 
ejemplo, si estás operando apenas 
con ahorros o ingresos mínimos, 
quizá debas esperar a generar ven-
tas constantes o a conseguir una 
ronda de capital semilla para asig-
narte un sueldo.

En cuanto tu negocio consigue 
algo de tracción –como una inver-
sión de familiares y amigos o de un 
fondo semilla– es recomendable 
comenzar con un sueldo modesto, 
por debajo del valor de mercado, 
suficiente al menos para pagar tus 
gastos básicos (como alquiler y 
comida). De esta forma cuidas tu 
bienestar sin descapitalizar la em-
presa. Conforme la startup crece y 
alcanza estabilidad financiera (por 
ejemplo, tras aumentar ventas o 
recibir una inversión mayor), po-
drás asignarte un salario fijo más 
cercano al del mercado.

¿Y si somos varios empren-
dedores?

Si la empresa tiene varios cofun-
dadores, suele optarse al inicio por 
salarios equitativos entre todos. 
No obstante, con el tiempo cada 
rol se especializa y puede haber 

variaciones en los sueldos según 
las responsabilidades, aunque el 
porcentaje de participación accio-
naria se mantenga igual.

Lo importante no es que todos 
ganen exactamente lo mismo, sino 
que cada fundador tenga la tran-
quilidad financiera suficiente y que 
la empresa en conjunto mantenga el 
balance. Ten en cuenta que incluso 
hay casos donde el fundador no es 
la persona con mayor sueldo en su 
propia empresa, pues para atraer al 
mejor talento a veces es necesario 
ofrecer salarios más competitivos 
a ciertos empleados clave.

En cualquier caso, evita dos 
peligros: un sueldo demasiado 
alto para ti (que podría frenar el 
crecimiento o ahuyentar inversio-
nistas) y trabajar eternamente sin 
remuneración (lo cual no es sos-
tenible). Lo aconsejable es revisar 
periódicamente tu salario a medi-
da que cambian las circunstancias 
del negocio, e incrementarlo gra-
dualmente cuando los resultados 
lo permitan. Por ejemplo, algunos 
emprendedores optan por pagar-
se inicialmente solo la mitad de 
su “sueldo ideal” y evaluarlo cada 
trimestre, ajustándolo al alza con-
forme las ventas y las utilidades 
mejoran.
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¿Cómo fijar mi salario como emprendedor?

Como emprendedor, puedes 
encontrar inspiración en los 

documentales. Sson una gran 
forma de relajarse, y también 
son una de las mejores formas 
de mantenerse motivado.

Aprovecha los servicios de 
streaming como Netflix, Ama-
zon, YouTubepara ver estos do-
cumentales en los que puedes 
encontrar grandes lecciones.

6 documentales para em-
prendedores
1. Jiro Dreams of Sushi

Este documental de 2011 se 
enfoca en Jiro One, dueño de un 
modesto local de sushi en una 
estación de metro en Tokio. Lo 
que hace interesante la historia 
de Jiro, que tenía 85 años cuan-
do se estrenó el documental, es 
que pasó toda su vida intentan-
do convertirse en el mejor chef 
de sushi del mundo. ¿Lo consi-
guió? Digamos que su restau-
rante tiene 3 estrellas Michelin 
y sus clientes están dispuestos 
a pagar $300 dólares por plato.

2. Crafting a Nation
Igual que el documental de 

Jiro Dreams of Sushi, Crafting a 
Nation describe la dedicación y 
pasión que deben tener los em-
prendedores. Lanzado en 2013, 
Crafting a Nation sigue la histo-
ria de varias fábricas de cerveza 
artesanal alrededor de Estados 
Unidos, destacando su arduo 
trabajo, sus luchas y su éxito. La 
película también explora el im-
pacto positivo que tienen estas 
cervecerías en sus comunidades 
empleando a granjeros locales 
para cosechar ingredientes para 
sus productos.

3. Steve Jobs: One Last Thing
Independientemente de si 

eres fan de Apple o no, casi 
todos respetamos lo que Steve 
Jobs logró en una compañía de 
la que se fue y regresó, resca-
tándola del fracaso. Se estrenó 
originalmente en noviembre de 
2011 en PBS y analiza de cerca 
a este visionario a través de en-
trevistas en las que discute cómo 
su talento, estilo e imaginación 

cambiaron al mundo.

4. Burt’s Buzz
Este documental de 2013 ha-

bla sobre la vida de Burt Shavitz, 
quien era apicultor cuando co-
fundó Burt’s Bees en 1984 y ter-
minó siendo casi un ermitaño 
a pesar de la fama y la fortuna.

5. Print the Legend
Contraria a otras recomen-

daciones en esta lista, Print the 

Legend explora la parte fea de 
empezar un negocio. Habla, 
por ejemplo, de Bre Pettis, fun-
dadora de MakerBots. Pettis es-
taba dispuesta a sacrificar a sus 
amigos con tal de triunfar con 
su compañía de impresiones en 
3D. Por otro lado está también 
la historia, más sencilla, de For-
mlabs y su lucha para conseguir 
fondos para sus proyectos.

6. Sunshine Superman

Este divertido documental 
de 2015 narra la vida de Carl 
Boenish, uno de los pioneros 
del salto BASE que básicamente 
es hacer saltos al vacío con pa-
racaídas o planeadores. Lo que 
hace de esta cinta una muy ins-
piradora es la pasión y el arrojo 
que Boenish tuvo cuando empe-
zó a hacerlo. Además, Boenish 
es conocido por su trabajo como 
cineasta, filósofo y promotor del 
BASE jumping.

6 documentales que todo emprendedor 
debe ver para inspirarse

Un video captado en el Ab-
ierto de Estados Unidos 

mostró cómo Piotr Szczerek, un 
CEO multimillonario, arrebató 
una gorra firmada por un teni-
sta Kamil Majchrzak destinada 
a un niño. El incidente desató 
indignación en redes sociales 
y provocó una ola de críticas 
globales.

CEO millonario bajo fuego 
por un gesto polémico

Piotr Szczerek, director ejecu-
tivo de la empresa pavimentado-
ra Drogbruk, fue identificado en 
internet. Se le reconoció como 
el hombre que arrebató la gorra 
autografiada de las manos de 
un niño llamado Brock durante 
el Abierto de EU. El momento 
quedó grabado en cámara y de-
sató una ola de críticas en redes 
sociales.

Las reacciones no se hicieron 
esperar: usuarios lo tildaron de 
“abusivo”, “egoísta” y algunos in-
cluso lo calificaron de “sociópa-
ta” por su falta de empatía hacia 
el menor. Además, su empresa 
se vio afectada con reseñas ne-
gativas masivas en internet.

Kamil Majchrzak corrige el 
error: sensibilidad y redención

Conmovido por la indigna-

ción pública, el tenista Majchr-
zak buscó al niño a través de 
redes sociales y organización 

de fans, encontrándolo y en-
tregándole personalmente una 
nueva gorra autografiada, junto 
con otros obsequios. El gesto fue 
bien recibido como un acto de 
empatía y solidaridad.

El fenómeno viral como 
castigo social

La viralización del incidente 
fue inmediata: el video se com-
partió en redes, fue comentado 
por usuarios, analistas y me-
dios, y contribuyó al “ciberlin-
chamiento” digital que obligó a 
Szczerek a desaparecer de plata-
formas sociales.

Dignidad infantil versus privi-
legio del CEO millonario

El episodio encendió un de-
bate sobre el comportamiento 
ético de figuras privilegiadas y 
la importancia de respetar a los 
más vulnerables, en este caso, 
un niño emocionado por un re-
cuerdo personal.

La gorra representaba un mo-
mento sentimental que fue arre-
batado con frialdad.

El impacto del karma en 
redes

Mientras la reputación del 
CEO se desplomaba, el gesto 
de Majchrzak elevó su imagen: 
fue elogiado por convertir una 
situación negativa en un acto 
de humanidad. Así, el público 
redimió al tenista y condenó al 
empresario.

Empatía digital en acción
Este incidente ilustra el poder 

actual de las redes para exponer 
injusticias y exigir rendición de 
cuentas. También demuestra 
cómo un sencillo acto ético puede 
transformar narrativas y recupe-
rar la confianza del público. Maj-
chrzak lo logró, mientras que Szc-
zerek enfrenta las consecuencias.

Para saber más: Relaciones 
prohibidas: cómo la kiss-cam de-
rrumbó al CEO de Astronomer

Lo ocurrido en el Abierto de 
EU va más allá de un souvenir 
robado: es una lección sobre la 
relevancia de la empatía, el res-
peto hacia los más pequeños y 
la capacidad del público digital 
para castigar o redimir con rapi-
dez. En un contexto donde la ac-
tuación personal puede ser viral, 
cada gesto cuenta y deja huella.

CEO millonario le roba una gorra autografiada 
a niño en juego



Cuidado: estafadores usan a ‘Luis Miguel’ para 
engañarte con falsas inversiones
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La Condusef ha encendido 
los focos de alerta: esta-

fadores están usando la ima-
gen del famoso cantante Luis 
Miguel —en perfiles supues-
tamente verificados— para en-
gañar a usuarios en redes socia-
les con promesas de inversiones 
rápidas y de alto rendimiento.

Detrás de esa pantalla atracti-
va se esconden técnicas refina-
das impulsadas por inteligencia 
artificial, que pueden vaciar tu 
bolsillo y hasta hundir tu con-
fianza en lo que ves en línea. En 
un México donde las redes digi-
tales son parte del día a día, esta 
alerta nos recuerda que la cautela 
nunca está de más.

El gancho de la celebridad 
de Luis Miguel

El método comienza con una 
solicitud de amistad, aparente-
mente inocente, de un perfil 
que imita a Luis Miguel y que 
muchas veces incluso porta una 
verificación azul. Ese guiño de 
legitimidad baja nuestra guar-
dia y abre la puerta al engaño.

“Recibir una solicitud de amis-
tad en plataformas de personali-

dades famosas, como Luis Mi-
guel, podría ser el inicio de una 
estafa” advirtió la Condusef.

Promesas irreales y ries-
gos financieros

En cuanto aceptas, el diálogo 
gira hacia supuestas “inversio-
nes rápidas y con altas ganan-
cias”. Suenan atractivas, pero 
funcionan como carnada: soli-
citan datos sensibles o dinero, 
redirigiendo la transacción a 
plataformas no reguladas.

“Ofrecen inversiones rápidas 
y de alto rendimiento … los da-
tos recolectados son redirigidos 
a sitios no regulados” señala la 
alerta.

Inteligencia artificial como 
disfraz engañoso

Estos estafadores ahora uti-
lizan herramientas de IA para 
crear mensajes, audios o fotos 
falsificadas que parecen autén-
ticas. Eso eleva el nivel de sofis-
ticación y engaño: la “conexión 
emocional” fabricada baja aún 
más el escepticismo del usuario.

La nota explica que “utilizan 

herramientas de inteligencia 
artificial para que sus anuncios 
parezcan más creíbles”.

El desenlace: bloqueo a 
‘Luis Miguel’ y desaparición

Una vez que tienen tu in-
formación o tu dinero, desa-
parecen. Bloquean todos los 
canales de comunicación y se 
esfuman; tú, atrapado con una 
estafa difícil de rastrear. Resta-
blecer la confianza o recuperar 
los recursos se convierte en una 
batalla cuesta arriba.

Reglas para no caer en la 
trampa

La Condusef es clara:
• Nunca compartas datos ban-

carios ni contraseñas con 
desconocidos.

• Desconfía de enlaces tenta-
dores.

• No realices inversiones a tra-
vés de redes sociales.

• Denuncia cualquier perfil 
sospechoso.

• Estas acciones simples pue-
den ser tu muro de conten-

ción frente al fraude.

El riesgo colectivo de la 
hiperconectividad

Vivimos en una era en la que 
“lo viral” mueve emociones. El 
uso de la figura pública como 
carnada apela a ese deseo de 
cercanía con la celebridad. 
Pero como advierten los ex-
pertos, cuando algo suena de-
masiado bueno para ser cierto, 
casi siempre lo es. Las redes no 
olvidan la difusión de fraude —
actuar rápido y con prudencia 
es clave—.

Inteligencia artificial im-
pulsa estafas con celebri-
dades como Luis Miguel

Las estafas digitales que su-
plantan a figuras como Luis 
Miguel nos recuerdan lo vulne-
rables que somos en el mundo 
virtual. Aprender a distinguir 
lo legítimo de lo fabricado, ve-
rificar perfiles y reportar mo-
vimientos sospechosos no solo 
protege tu dinero, también re-
fuerza la seguridad colectiva. 
En el ciberespacio, la preven-
ción es tu mejor defensa.

Aunque muchos emprendedores 
en etapas tempranas no suelen 

ponerse un salario, es importante 
contar con uno para no afectar ni la 
vida personal ni la estabilidad de la 
empresa. Trabajar “gratis” indefin-
idamente puede parecer que ayuda 
al negocio, pero en realidad pone 
en riesgo tus finanzas personales y 
desvaloriza tu esfuerzo.

Asignarte un sueldo adecuado, 
por modesto que sea al inicio, te 
brinda tranquilidad para cubrir tus 
necesidades básicas mientras im-
pulsas tu proyecto. Se trata de evi-
tar tanto el extremo de no pagarte 
nada como el de fijarte un sueldo 
excesivo que ahogue las finanzas 
del emprendimiento. El objetivo 
es lograr un balance donde puedas 
dedicarte 100% a hacer crecer la 
compañía sin preocuparte por pa-
gar la renta mañana, pero sin poner 
en peligro la salud del negocio.

Factores para definir tu sala-
rio emprendedor

No existe una fórmula única ni 
universal para determinar el suel-
do de un fundador; la cantidad 
depende del modelo de negocio, 
el crecimiento de la empresa y los 
objetivos personales.

Sin embargo, sí hay criterios 

clave a considerar. Uno es tomar 
como referencia el salario medio 
en tu sector o profesión, ajustán-
dolo a la realidad de tu empresa y 
a tus necesidades personales. Otro 
factor fundamental es la utilidad o 
beneficio neto de tu negocio tras 
cubrir todos los gastos e impues-
tos: de allí saldrá el margen que 
tienes para pagarte. Muchos ex-
pertos sugieren destinar alrededor 
del 20% al 30% de la utilidad neta 
del negocio a la remuneración del 
emprendedor.

También influye el nivel de ries-
go e incertidumbre que asumes: al 
ser dueño afrontas más responsabi-
lidades, por lo que es justo recom-
pensar ese esfuerzo, ya sea con un 
pequeño extra en tu sueldo o reser-
vando parte de las ganancias como 
fondo de emergencia.

Por último, considera la etapa 

de crecimiento en que se encuen-
tra tu empresa: si estás empezando 
o en plena expansión, es posible 
que necesites reinvertir una por-
ción importante de las ganancias 
y mantener tu salario en un nivel 
moderado; en cambio, si el negocio 
ya está consolidado y genera ingre-
sos estables, puedes permitirte au-
mentar tu sueldo o incluso repartir 
dividendos.

En resumen, tu remuneración 
debe ser proporcional al valor que 
aportas y a la realidad de tu em-
prendimiento, buscando siempre 
un equilibrio justo y sostenible.

¿Cuándo y cuánto comenzar 
a pagarte?

El momento ideal para empezar 
a pagarte depende de la disponi-
bilidad de recursos y la etapa de 
tu emprendimiento. En la prácti-

ca, al inicio muchos fundadores 
aplazan su salario porque no hay 
presupuesto ni inversión suficien-
te durante las primeras fases. Por 
ejemplo, si estás operando apenas 
con ahorros o ingresos mínimos, 
quizá debas esperar a generar ven-
tas constantes o a conseguir una 
ronda de capital semilla para asig-
narte un sueldo.

En cuanto tu negocio consigue 
algo de tracción –como una inver-
sión de familiares y amigos o de un 
fondo semilla– es recomendable 
comenzar con un sueldo modesto, 
por debajo del valor de mercado, 
suficiente al menos para pagar tus 
gastos básicos (como alquiler y 
comida). De esta forma cuidas tu 
bienestar sin descapitalizar la em-
presa. Conforme la startup crece y 
alcanza estabilidad financiera (por 
ejemplo, tras aumentar ventas o 
recibir una inversión mayor), po-
drás asignarte un salario fijo más 
cercano al del mercado.

¿Y si somos varios empren-
dedores?

Si la empresa tiene varios cofun-
dadores, suele optarse al inicio por 
salarios equitativos entre todos. 
No obstante, con el tiempo cada 
rol se especializa y puede haber 

variaciones en los sueldos según 
las responsabilidades, aunque el 
porcentaje de participación accio-
naria se mantenga igual.

Lo importante no es que todos 
ganen exactamente lo mismo, sino 
que cada fundador tenga la tran-
quilidad financiera suficiente y que 
la empresa en conjunto mantenga el 
balance. Ten en cuenta que incluso 
hay casos donde el fundador no es 
la persona con mayor sueldo en su 
propia empresa, pues para atraer al 
mejor talento a veces es necesario 
ofrecer salarios más competitivos 
a ciertos empleados clave.

En cualquier caso, evita dos 
peligros: un sueldo demasiado 
alto para ti (que podría frenar el 
crecimiento o ahuyentar inversio-
nistas) y trabajar eternamente sin 
remuneración (lo cual no es sos-
tenible). Lo aconsejable es revisar 
periódicamente tu salario a medi-
da que cambian las circunstancias 
del negocio, e incrementarlo gra-
dualmente cuando los resultados 
lo permitan. Por ejemplo, algunos 
emprendedores optan por pagar-
se inicialmente solo la mitad de 
su “sueldo ideal” y evaluarlo cada 
trimestre, ajustándolo al alza con-
forme las ventas y las utilidades 
mejoran.
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¿Cómo fijar mi salario como emprendedor?

Como emprendedor, puedes 
encontrar inspiración en los 

documentales. Sson una gran 
forma de relajarse, y también 
son una de las mejores formas 
de mantenerse motivado.

Aprovecha los servicios de 
streaming como Netflix, Ama-
zon, YouTubepara ver estos do-
cumentales en los que puedes 
encontrar grandes lecciones.

6 documentales para em-
prendedores
1. Jiro Dreams of Sushi

Este documental de 2011 se 
enfoca en Jiro One, dueño de un 
modesto local de sushi en una 
estación de metro en Tokio. Lo 
que hace interesante la historia 
de Jiro, que tenía 85 años cuan-
do se estrenó el documental, es 
que pasó toda su vida intentan-
do convertirse en el mejor chef 
de sushi del mundo. ¿Lo consi-
guió? Digamos que su restau-
rante tiene 3 estrellas Michelin 
y sus clientes están dispuestos 
a pagar $300 dólares por plato.

2. Crafting a Nation
Igual que el documental de 

Jiro Dreams of Sushi, Crafting a 
Nation describe la dedicación y 
pasión que deben tener los em-
prendedores. Lanzado en 2013, 
Crafting a Nation sigue la histo-
ria de varias fábricas de cerveza 
artesanal alrededor de Estados 
Unidos, destacando su arduo 
trabajo, sus luchas y su éxito. La 
película también explora el im-
pacto positivo que tienen estas 
cervecerías en sus comunidades 
empleando a granjeros locales 
para cosechar ingredientes para 
sus productos.

3. Steve Jobs: One Last Thing
Independientemente de si 

eres fan de Apple o no, casi 
todos respetamos lo que Steve 
Jobs logró en una compañía de 
la que se fue y regresó, resca-
tándola del fracaso. Se estrenó 
originalmente en noviembre de 
2011 en PBS y analiza de cerca 
a este visionario a través de en-
trevistas en las que discute cómo 
su talento, estilo e imaginación 

cambiaron al mundo.

4. Burt’s Buzz
Este documental de 2013 ha-

bla sobre la vida de Burt Shavitz, 
quien era apicultor cuando co-
fundó Burt’s Bees en 1984 y ter-
minó siendo casi un ermitaño 
a pesar de la fama y la fortuna.

5. Print the Legend
Contraria a otras recomen-

daciones en esta lista, Print the 

Legend explora la parte fea de 
empezar un negocio. Habla, 
por ejemplo, de Bre Pettis, fun-
dadora de MakerBots. Pettis es-
taba dispuesta a sacrificar a sus 
amigos con tal de triunfar con 
su compañía de impresiones en 
3D. Por otro lado está también 
la historia, más sencilla, de For-
mlabs y su lucha para conseguir 
fondos para sus proyectos.

6. Sunshine Superman

Este divertido documental 
de 2015 narra la vida de Carl 
Boenish, uno de los pioneros 
del salto BASE que básicamente 
es hacer saltos al vacío con pa-
racaídas o planeadores. Lo que 
hace de esta cinta una muy ins-
piradora es la pasión y el arrojo 
que Boenish tuvo cuando empe-
zó a hacerlo. Además, Boenish 
es conocido por su trabajo como 
cineasta, filósofo y promotor del 
BASE jumping.

6 documentales que todo emprendedor 
debe ver para inspirarse

Un video captado en el Ab-
ierto de Estados Unidos 

mostró cómo Piotr Szczerek, un 
CEO multimillonario, arrebató 
una gorra firmada por un teni-
sta Kamil Majchrzak destinada 
a un niño. El incidente desató 
indignación en redes sociales 
y provocó una ola de críticas 
globales.

CEO millonario bajo fuego 
por un gesto polémico

Piotr Szczerek, director ejecu-
tivo de la empresa pavimentado-
ra Drogbruk, fue identificado en 
internet. Se le reconoció como 
el hombre que arrebató la gorra 
autografiada de las manos de 
un niño llamado Brock durante 
el Abierto de EU. El momento 
quedó grabado en cámara y de-
sató una ola de críticas en redes 
sociales.

Las reacciones no se hicieron 
esperar: usuarios lo tildaron de 
“abusivo”, “egoísta” y algunos in-
cluso lo calificaron de “sociópa-
ta” por su falta de empatía hacia 
el menor. Además, su empresa 
se vio afectada con reseñas ne-
gativas masivas en internet.

Kamil Majchrzak corrige el 
error: sensibilidad y redención

Conmovido por la indigna-

ción pública, el tenista Majchr-
zak buscó al niño a través de 
redes sociales y organización 

de fans, encontrándolo y en-
tregándole personalmente una 
nueva gorra autografiada, junto 
con otros obsequios. El gesto fue 
bien recibido como un acto de 
empatía y solidaridad.

El fenómeno viral como 
castigo social

La viralización del incidente 
fue inmediata: el video se com-
partió en redes, fue comentado 
por usuarios, analistas y me-
dios, y contribuyó al “ciberlin-
chamiento” digital que obligó a 
Szczerek a desaparecer de plata-
formas sociales.

Dignidad infantil versus privi-
legio del CEO millonario

El episodio encendió un de-
bate sobre el comportamiento 
ético de figuras privilegiadas y 
la importancia de respetar a los 
más vulnerables, en este caso, 
un niño emocionado por un re-
cuerdo personal.

La gorra representaba un mo-
mento sentimental que fue arre-
batado con frialdad.

El impacto del karma en 
redes

Mientras la reputación del 
CEO se desplomaba, el gesto 
de Majchrzak elevó su imagen: 
fue elogiado por convertir una 
situación negativa en un acto 
de humanidad. Así, el público 
redimió al tenista y condenó al 
empresario.

Empatía digital en acción
Este incidente ilustra el poder 

actual de las redes para exponer 
injusticias y exigir rendición de 
cuentas. También demuestra 
cómo un sencillo acto ético puede 
transformar narrativas y recupe-
rar la confianza del público. Maj-
chrzak lo logró, mientras que Szc-
zerek enfrenta las consecuencias.

Para saber más: Relaciones 
prohibidas: cómo la kiss-cam de-
rrumbó al CEO de Astronomer

Lo ocurrido en el Abierto de 
EU va más allá de un souvenir 
robado: es una lección sobre la 
relevancia de la empatía, el res-
peto hacia los más pequeños y 
la capacidad del público digital 
para castigar o redimir con rapi-
dez. En un contexto donde la ac-
tuación personal puede ser viral, 
cada gesto cuenta y deja huella.

CEO millonario le roba una gorra autografiada 
a niño en juego



Independencia financiera para adultos mayores: 
cómo generar ingresos extra más allá de la pensión
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El 28 de agosto es el “Día de los 
Abuelos” o “Día Nacional del 

Adulto Mayor”. ¿Cómo pueden 
las personas mexicanas mayores 
fortalecer su situación económica? 
¿Cómo pueden generar ingresos 
extra confiables más allá de la 
pensión?

A los 60 años y más, muchas 
personas no han perdido su fres-
cura y fuerza física, incluso gozan 
de buena salud. Por eso, el hecho 
de que busquen generar ingresos 
adicionales demuestra su energía, 
resiliencia e independencia.

El mundo está lleno de posibi-
lidades para poder generar ingre-
sos extra. Ya sea emprendimientos 
de bajo costo, inversiones seguras 
o actividades freelance, especial-
mente cuando la pensión no es su-
ficiente para mantener la indepen-
dencia financiera y calidad de vida.

A menudo, la sociedad subes-
tima el potencial de las personas 
mayores. Sin embargo, su expe-
riencia y sabiduría son activos 
invaluables. Para ellos, buscar 
nuevas oportunidades de gene-
rar ingresos extra puede ser una 
forma de mantenerse activos, so-

cialmente conectados y con un 
propósito.
50 ideas para que los adul-
tos mayores generen ingre-
sos extras

Mantenerse activo económi-
camente y generar ingresos adi-
cionales puede ser una excelente 
manera de preservar la indepen-
dencia y el bienestar. Aquí hay 50 
ideas divididas en categorías para 
que los adultos mayores puedan 
explorar, combinando flexibilidad, 
aprovechamiento de la experien-
cia y bajo riesgo.
Trabajo freelance desde 
casa

Estas opciones permiten tra-
bajar con horarios flexibles y sin 
necesidad de desplazamientos.
• Redacción y edición de textos: 

Escribir artículos, blogs o edi-
tar documentos.

• Asistente virtual: Gestionar co-
rreos, agendas y tareas admi-
nistrativas para empresas.

• Corrector de estilo: Revisar la 
gramática y ortografía de libros 
o tesis.

• Traductor: Si manejas otro 
idioma, puedes traducir docu-

mentos o textos.
• Transcriptionista: Transcribir 

audios a texto.
• Locutor: Grabar audios para 

anuncios o audiolibros.
• Consultor en línea: Ofrecer 

consultoría en su área de expe-
riencia. Por ejemplo: marketing, 
finanzas, recursos humanos.

• Tutor en línea: Enseñar mate-
rias escolares o habilidades a 
distancia.

• Soporte técnico remoto: Ayu-
dar a personas con problemas 
tecnológicos básicos.

• Diseño gráfico simple: Crear 
logos o imágenes para redes 
sociales con herramientas sen-
cillas.

• Gestión de redes sociales: Ayu-
dar a pequeños negocios a ma-
nejar sus perfiles.

• Investigación de mercado: Par-
ticipar en encuestas y estudios 
de opinión en línea.

Pequeños emprendimientos 
para generar ingresos extras

Estas ideas se basan en habili-
dades personales y pasatiempos 
que se pueden convertir en un 
negocio.
• Venta de productos artesana-

les: Tejer, bordar, hacer joyería, 
jabones o velas.

• Repostería o cocina casera: 
Vender pasteles, galletas, con-
servas o mermeladas.

• Clases o talleres: Enseñar un 

pasatiempo como costura, pin-
tura, música o jardinería.

• Servicios de cuidado de mas-
cotas: Pasear perros o cuidar 
mascotas a domicilio.

• Cuidado de plantas: Ofrecer 
servicios de jardinería o cui-
dado de plantas de interior.

• Servicios de limpieza: Ofrecer 
limpieza por horas para casas o 
oficinas pequeñas.

• Organizador de espacios: Ayu-
dar a otras personas a organi-
zar sus hogares.

• Reparación de ropa: Arreglar 
dobladillos, cremalleras o 
prendas de vestir.

• Cuidado de niños: Ofrecerse 
como niñera de confianza.

• Guía turístico local: Si conoces 
bien tu ciudad, puedes organi-
zar tours a pie.

• Lavado y planchado de ropa: 
Ofrecer el servicio a vecinos o 
conocidos.

• Carpintería o reparación de 
muebles: Restaurar o crear pe-
queños objetos de madera.

• Fotografía: Ofrecer sesiones de 
fotos para eventos pequeños o 
retratos familiares.

ESTAFADORES USAN A ‘LUIS MIGUEL’ PARA ESTAFADORES USAN A ‘LUIS MIGUEL’ PARA 
ENGAÑARTE CON FALSAS INVERSIONESENGAÑARTE CON FALSAS INVERSIONES

¿Cómo fijar mi 
salario como 

emprendedor?
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Los 10 errores que te impiden cerrar una venta
¿Te sucede que inviertes tiempo 

y esfuerzo, pero simplemente 
no logras cerrar una venta? Esto 
suele ser consecuencia de errores 
que pueden corregirse. Identifí-
calos y conviértete en un vende-
dor más certero y confiable.

Cerrar una venta no es solo 
cuestión de presentar un buen 
producto, también requiere es-
trategia y tacto. Según HubSpot, 
el 36% de los vendedores afirma 
que cerrar una venta es su mayor 
reto en ventas B2B, mientras que 
las tasas promedio de cierre ron-
dan apenas el 29% tras más de 60 
interacciones con el cliente. Re-
conocer y evitar los errores más 
comunes al cerrar una venta es 
fundamental para mejorar este 
índice; aquí te presentamos 10 
fallas frecuentes.

Evita estos 10 fallos y mejora tu 
tasa de cierrede venta

1. Hablar más de lo que es-
cuchas

Una falla recurrente es hablar 
demasiado en lugar de escuchar 
activamente al cliente. El vende-
dor promedio habla el 65% del 
tiempo, mientras los mejores 
cierran más cuando solo hablan 
el 43% del tiempo. Escuchar per-

mite comprender verdaderamente 
las necesidades del cliente y ajus-
tar la propuesta efectivamente.

2. No conocer bien al cliente 
ideal

No tener definido con claridad 
a quién le vendes provoca men-
sajes genéricos que no resuenan. 
Identifica y comprende el perfil 
de tu cliente ideal para adaptar 
tu enfoque con mayor precisión 
y relevancia.

3. No hacer seguimiento 
adecuado

Muchos cierres se pierden por 
no seguir oportuna y constante-
mente a los prospectos. Utiliza 

herramientas como CRM y define 
una estrategia clara de seguimien-
to (llamadas, correos, mensajes) 
para mantenerte presente sin ser 
invasivo.

4. Intentar cerrar sin cubrir 
objeciones

Forzar el cierre antes de escu-
char y resolver las dudas y obje-
ciones del cliente es una estrategia 
fallida. Comprende los temores 
del prospecto, empatiza y ofre-
ce respuestas claras para ayudar 
a avanzar hacia la decisión de 
compra.

5. Fallar al pedir lo que quie-
res

A menudo los vendedores no 
hacen un cierre explícito; envían 
propuestas sin una llamada a la 
acción clara.

Frases como “¿podría firmarlo 
hoy?” son necesarias para guiar la 
conversación hacia el sí definitivo.

6. Cerrar solo una vez
Considerar que bastó una sola 

“jugada” para cerrar la venta re-
duce tus probabilidades. Los cie-
rres efectivos suelen involucrar 
múltiples “mini-cierres” progresi-
vos que dan avance y confianza al 
prospecto hacia la decisión final.

7. No crear urgencia
Cerrar con éxito requiere que el 

cliente perciba la importancia de 
actuar ahora. Explícales qué ga-
nan si actúan pronto y qué pier-
den si se demoran; así aumentas 
la probabilidad de que se decidan 
positivamente.

8. No seguir el proceso de 
compra del cliente

Presionar el cierre cuando el 
prospecto no está listo, o quedarse 
estático cuando sí lo está, genera 
fricción. Alinea tu ritmo al suyo, 
guíalo sin abrumarlo, para avan-
zar sin forzar el paso.

9. Usar afirmaciones en lu-
gar de preguntas

Los cierres deben ser plantea-
dos como preguntas que inviten 
a una respuesta, no afirmaciones 
que permitan salirse. Preguntas 
como “¿cómo te sentirías comen-
zando este proyecto hoy?” son 
mucho más poderosas y efectivas 
que afirmaciones genéricas.

10. No planificar el cierre de 
la venta

Al igual que se preparan las 
propuestas, es necesario planifi-
car cómo cerrarás la venta: pien-
sa en posibles objeciones, puntos 
clave del acuerdo y concesiones 
razonables. La improvisación 
puede costarte la venta en el úl-
timo momento.

Cerrar ventas exitosamente no 
es el resultado de una sola deci-
sión, sino de una serie de pasos 
sincronizados que requieren es-
cucha, empatía, estrategias claras 
y buen timing. Evitar estos 10 
errores te acerca significativa-
mente a lograr cierres consisten-
tes y productividad comercial 
duradera. Ajusta tu enfoque y 
convierte más oportunidades en 
ventas concretadas.
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Hoy lograrán sacarte de las casillas. Estarás hecho una fiera
y nadie querrá acercarse a ti. Muéstrales que eres buen con-
trincante. Haz oídos sordos a los comentarios que te lleguen
acerca de tu pareja. Son maliciosos y tienen la intención de
separarlos. Este es un buen momento para las compras pero
no para las ventas. Invierte tu dinero en un inmueble o en un
automóvil.

Las presiones de los demás harán que pierdas la calma fácil-
mente y que la diplomacia que te caracteriza se convierta en
ira. En cuestiones del corazón, esta vez haz lo que dicta tu
mente. Reconsiderar las cualidades de tu pareja es una
buena opción. Los detalles no se te escapan. Vives pendien-
te de todo lo que ocurre y eso te da una ventaja sobre tus
competidores.

La cocina es una buena terapia. Hoy, compra algunas verdu-
ras frescas y prepara una rica comida, te vendrá bien para
relajarte. Las diferencias que ayer los separaban, hoy son el
motivo de unión. Lograron revertir los conflictos para bien.
Cuesta encontrar gente de confianza, más cuando hay dinero
de por medio. Piensa bien a quién dejarás a cargo de tus
finanzas.

Las claves del éxito te llegarán de la mano de un conocido que
te buscará por tu capacidad e idoneidad para los negocios.
Has optado por escuchar a tu corazón y actuar en consecuen-
cia. Esta nueva forma de vincularte con tu pareja los unirá aún
más. Pide la ayuda de la gente que te rodea para evitar que
todo lo que lograste hasta el momento se vaya por la borda.

Ciertos amigos cercanos te ofrecerán una posible solución a
ciertas dificultades que estas experimentando. Aprovéchala.
No existe herida que el tiempo no sea capaz de curar. Date
el espacio que necesites para dejar tu pasado detrás.
Siempre muéstrate predispuesto a incorporar nuevas rutinas
laborales. Esto dará una buena imagen de ti.

Deja atrás las disputas por dinero y dale prioridad a los afec-
tos, ellos serán los únicos que podrán ayudarte en tus proble-
mas. Si no puedes contener tus celos, lo más probable es que
tu pareja termine dejándote. Nadie soporta semejante pre-
sión. Es posible que lo que te prometieron nunca se cumpla.
Trata de que tu dinero no se vea comprometido por esta falsa
promesa.

Ciertas circunstancias que deberás experimentar durante la
jornada de hoy dejarán una profunda marca en tu carácter.
Tu constancia y aplicación te sean de mucha utilidad a la
hora de mantener esta relación que iniciaste recientemen-
te. Deberás recurrir a cada gota de paciencia que quede en
ti para evitar entablar discusiones con tus superiores.

El viento sopla a tu favor. Si pensabas que hoy iba a ser un
gran día, estás en lo cierto, será la mejor jornada del año. La
pareja está estancada. Hace tiempo que entre ustedes no hay
química y todo se limita a encuentros esporádicos. Si buscas
apoyo para tus proyectos, trata de no involucrarte con tu fami-
lia porque tarde o temprano surgirán conflictos.

Lograrás deshacerte de ciertos tapujos que frenaban tu des-
arrollo como persona y limitaban tus sueños y ambiciones.
La suerte no estará de tu lado en materia de seducción en
la jornada de hoy. Asegúrate de mantener un perfil bajo.
Descubrirás errores que cometieras en tu trabajo en jorna-
das anteriores y que deberás solucionar hoy indefectible-
ment

Hoy decidirás dar inicio a un nuevo proyecto. Trata de que
esta vez no quede en la nada como los anteriores. Busca
apoyo. Hace tiempo que tu pareja prepara un regalo para
darte. Tú ya lo descubriste, así que hazte el sorprendido
cuando te lo de. Has trabajado duro y es momento de cose-
char lo que sembraste. Paga lo que debes y piensa bien
dónde inviertes tu dinero.

Deberás decidir entre dos propuestas. Si no estás convenci-
do con ninguna, busca ayuda, pero hay una que sí vale la
pena. Que la rutina no se apodere de tu relación. Lencería
erótica o algún juguete sexual pueden poner pimienta en la
pareja. La superación de los problemas económicos depen-
de de tu constancia. Trabaja duro y parejo, es la única mane-
ra de triunfar.

Tienes la creatividad necesaria para progresar en tus proyec-
tos, pero tú preferirás dedicarte al ocio. Luego, no te arrepien-
tas. El amor es un aspecto de tu vida que te falta desarrollar.
Sin embargo, una persona está por llegar y consigo trae cam-
bios. Las relaciones laborales no pasan por su mejor momen-
to. Es mejor que no te involucres innecesariamente en plei-
tos.

Mario Benedetti
1920-2009. Escritor y poeta uruguayo

FRASES CÉLEBRES

Y para estar total, completa,
absolutamente enamorado, hay
que tener plena conciencia de
que uno también es querido...”

PRONÓSTICO DEL CLIMA

MIN MAX
09 29

MIERCOLES

SOLEADO

JUEVES VIERNES SÁBADO DOMINGO

MIN MAX
09 34

SOLEADO

MIN MAX
08 35

PARCIALMENTE NUBLADO

MIN MAX
09 36

SOLEADO

MIN MAX
09 32

SOLEADO
ºC ºC

Tarija, miércoles 5 de agosto de 2015
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Jaimito y sus dos noticias
Jaimito le dice a su padre:
­ ¡Papá, papá, tengo una
noticia buena y otra
mala!
­ Primero la buena
­ ¡Que he aprobado
todas!
¿Y la mala?
­ ¡Que es mentira!

Viaje para dos
Un hombre tacaño sube a
un taxi y cuando llega le
dice el taxista: 
­ Son 10€. 
Y el hombre le da 5 y le
dice el taxista:
­ Oiga le he dicho que son
10€.
­ Si pero hemos ido los
dos.

Precios de Taxi
Va un tacaño con muchas
maletas encima. Hace
parar un taxi y le
pregunta al taxista:
­ ¿Por cuánto me lleva al
aeropuerto?
­ Por 30 euros.
­ ¿Y las maletas?
­ Las maletas se las llevo
gratis.
­ Entonces, llévame las
maletas, yo me voy
caminando.

Una camisa y un hotel
­ ¿En qué se parece una
camisa vieja a un hotel
pobre?
­ En que ninguno tiene
botones.

Piadosa Navidad
Como era Navidad el juez
prometió ser piadoso. Le
pregunta a un acusado:
­ ¿De qué se le acusa?
De haber hecho mis
compras navideñas con
anticipación.
­ Hombre, pero eso no es
un delito, ¿Con cuánta
anticipación las compró
usted?
­ Antes que abrieran la
tienda SO
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Para completar el
pusle, el jugador
debe colocar los
números que
faltan, de modo
que cada fila, cada
columna y cada
región contengan
los números del 1
al 9, sin que se
repitan.
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REQUERIMIENTO DE PERSONAL

Empresa distribuidora  requiere contratar los servicios de:

- Choferes distribuidores comisionistas para la venta 
de botellones de agua.

REQUISITOS
- Contar con vehículo propio (de lo contrario 

también la empresa puede prestar el vehí-
culo)

- Buen trato al cliente y facilidad de palabra
- Buen conocimiento de la ciudad
- Buscamos personas honestas, responsa-

bles y trabajadoras.
- Contar con garantías
- Se ofrece buen nivel de utilidades 

Las personas interesadas deberán presentarse en el 
Barrio San Jerónimo, pasando tres cuadras el cuartel 
de la base aérea, en el pje. Gustavo Mealla # 369, en 
horarios de ofi cina. TELF. 6652789 - 666625371860233


